
  

COSTOS DE IMPORTACION COSTOS DE IMPORTACION 
Y EXPORTACIONY EXPORTACION



  

Dos 
momentos

Operación 
Internacional

ANTES

DESPUES



  

Determinación del Costo de ImportaciónDeterminación del Costo de Importación

1- Determinación de la Base imponible
FOB + FLETE + SEGURO

2-Determinación de  derechos , tasas y

    contribuciones

3- Determinación de impuestos
 IVA, IVA ad; Ganancias, Ing. Brutos , Imp. Int.

4-Determinación de los gastos de importación



  

Gastos BancariosGastos Bancarios •Comisiones Bancarias % Termino de Vta.

•Gastos Bancarios:   Cierre de Cambio, 
envío de Currier, Sellado, etc....

Gastos Gastos 
DespachanteDespachante

•Honorarios  %  del valor en aduana

•Gastos Generales

Gastos LogísticosGastos Logísticos •Flete Interno, THC, Seguro Interno,

  Estampillado, deposito fiscal, etc....

Gastos Gastos 
AdministrativosAdministrativos

•Dep. Com Ext., gastos telefónicos, viajes,

  curriers, etc..

4)-Determinación de los gastos de Importación4)-Determinación de los gastos de Importación



  

5)-Incidencia Financiera5)-Incidencia Financiera

Intereses

6)-Deducciones     6)-Deducciones     

Seguro



  

Costos de importación

Valor en 
Aduana

FOB
FLETE

SEGURO
CIF/CIP 

+
+

Tasa Estadistica
Derechos+

B.I.I

Ad. Ganancias 3%
I.V.A Ad. 10%

I.V.A 21%
Base para 
Impuestos

G.Bancarios
G.Despacho

G.Comerciales
G.Logisticos

SUMATORIA  B + C

A

C

B

Ad. Ingresos Brutos 1,5 %
B.I.I x T. I.I x 1.3

+

Deducciones



  

Componentes de un Costo de Exportación

1)Costo de Producción Materias primas, insumos, 
materiales, regalías, gastos generales de fabricación, envase, 
mano de obra con cargas sociales, etc.

2)Gastos Administrativos:Gastos fijos y variables 

3)Gastos Comerciales: Sólo deben incluirse aquellos 
aplicables a la operación de exportación 

4)Costo Financiero:Si se recurre a créditos promocionales 
(pre o post-financiación) se cargará su costo.
5)Impuestos:. Deben eliminarse todos aquellos que están 
exceptuados por la reglamentación vigente 

6)Utilidad:. Se podrá expresar en suma fija o porcentaje 
sobre el valor FOB.



  

7)Gastos Directos de Exportación:. Incluye todos los 
gastos que se incurren desde el acondicionamiento de 
exportación hasta el lugar de entrega.

9)Gastos de Comercialización Internacional:.Corresponderá 
incluirlo siempre que intervenga en una operación de 
exportación..

8)Gastos Indirectos de Exportación:. Se incluyen los 
gastos bancarios, de despacho y terminales de carga, 
honorarios del despachante de aduana, retenciones

10)Incentivos Promocionales:. Deberán hacerse jugar 
todos aquellos que influyen directamente

REINTEGROS

DRAW-BACK



  

FORMULAFORMULA

FOB = DB( R x CIF Mat.prim. Imp) +CX -

+1 - GXI U + G.C.I + R



  

ASPECTOS EN LA FIJACION DE UN PRECIOASPECTOS EN LA FIJACION DE UN PRECIO

Políticas Orientadas al Mercado

Inserción y sondeo de mercado: Se fija el precio 
en base a los precios de la competencia, normalmente se 
fija un valor mas bajo a fin de obtener una porción del 
mercado

Fijación de precios diferenciales: Significa 
establecer diferentes precios en el mismo mercado, los que 
van a estar dados por el tipo de cliente que efectúa la 
compre, las cantidades y la forma de pago pactada

Liderazgo o seguimiento de precios: El 
exportador fija el precio, sobre todo si el producto es de una 
marca reconocida. En estos casos la competencia sólo 
puede optar por seguir las pautas de precios fijadas por el 
líder. 



  

ASPECTOS EN LA FIJACION DE UN PRECIOASPECTOS EN LA FIJACION DE UN PRECIO

Políticas Orientadas a la Empresa

Costo más beneficio: El precio de venta se fija de recuperar 
los costos totales de la operación mas un beneficio esperado

Beneficio máximo: En base al precio de la venta de la 
competencia en el mercado de destino, el exportador le va a restar los 
costos de comercialización, nacionalización y transporte a fin de llegar 
al máximo valor FOB de exportación.

Costo Marginal: El exportador solo toma en cuenta los costos 
variables para la determinación del precio de exportación. Los costos 
fijos los carga solo en los precios de los productos que vende 
localmente



  

EN FUNCION DE:
                               Costos totales
                               Beneficios a la exportación
                               Utilidad
                               Gastos de exportación
                               Gastos de Comercialización Internacional
                               Riesgos
                               Incentivos promocionales

FOB/FCA PUERTO DE EMBARQUE/TERMINAL/FRONTERA

TRANSPORTE INTERNACIONAL

SEGURO DE TRANSPORTE INTERNACIONAL

CIF/CIP PAIS DE DESTINO

TRAMITES DE IMPORTACION

COSTO DE DISTRIBUCION POR CANAL

PRECIO AL CONSUMIDOR FINAL


