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1. Contratos Comerciales: diferencias con los contratos civiles. Principios generales, forma, prueba, pacto comisorio tácito, interpretación.

2. Principales contratos mercantiles: 

	· Compraventa

· Mandato

· Comisión

· Mutuo

· Prenda
	· Warrants

· Transporte

· Contratos bancarios

· Contratos de distribución

· Contratos de Agencia


	· Contrato Estimatorio

· Fraching


· Leasing

· Factoring





3. Prescripción y caducidad en materia mercantil.

1. Contratos Comerciales

Concepto.

Dice el Art. 1137 del Código Civil: “Hay contrato cuando varias personas se ponen de acuerdo sobre una declaración de voluntad común, destinada a reglar sus derechos”.

Principios generales.

Tanto el Código de Comercio como el Código Civil tienen normas relativas a los contratos, es en este último donde se desarrolla la Teoría General de los Contratos. 

Es por eso que las disposiciones del Código Civil se aplican supletoriamente a los contratos comerciales:

· Tit. Prelim. Inc I C.C. : “En los casos que no estén especialmente regidos por este Código se aplicarán las disposiciones del Código Civil”.

· Art. 207 C.C.: “El derecho civil, en cuanto no esté modificado por este Código, es aplicable a las materias y negocios comerciales”.

La doctrina ha elaborado diversos criterios para distinguir un contrato civil de uno comercial. Entre ellos encontramos: 

· Son comerciales los contratos que la ley especifica como tales. 

· Son comerciales los contratos que se emplean reiteradamente en el ejercicio de una empresa mercantil (por uso y costumbre)

· Los contratos son civiles o comerciales según la naturaleza del acto. 

· Son comerciales los contratos celebrados por los comerciantes (Art. 5 C.C.)

Diferencias con los contratos civiles.

Obligaciones comerciales – obligaciones civiles.

Los contratos, tanto civiles como comerciales, son fuentes de obligaciones. Por lo tanto, corresponde recurrir al derecho civil para conocer sobre las fuentes de las obligaciones. 

La obligación es el vínculo jurídico según nuestro derecho civil, que nos constituye a la necesidad de hacer alguna cosa. 

Son fuente de las obligaciones: 

· Los contratos: En el derecho comercial, existe la denominada “voluntad unilateral”. Esta es la obligación contraída por voluntad de una sola persona bajo la forma de una simple declaración y a la que la ley le da eficacia jurídica. En virtud de este concepto surgen contratos tales como los emanados de los documentos al portador, en los que el firmante o deudor se obliga a pagar a cualquier persona tenedora del titulo. De modo que admite la posibilidad de que exista una deuda, sin un actual acreedor. 

· Los cuasicontratos:  Hechos voluntarios lícitos, que excluyen el acuerdo de voluntades. La ley consagra la gestión de negocios y la repetición de lo indebido. En el derecho comercial existe otra clase de cuasicontratos, los que se refieren a las averías gruesas o comunes. 

· Los delitos: El C. Comercio contempla algunos delitos que resultan ser mercantiles por su naturaleza misma, como la competencia desleal, la violación del secreto bancario, la violación de marca, etc.  

· Los cuasidelitos: También pueden constituir actos mercantiles. (Un accidente ferroviario trae aparejada  la obligación de reparar daños y perjuicios)

Las obligaciones comerciales presentan en el derecho argentino, características que le son propias:

· Brevedad de los plazos para el cumplimiento,

· Rige en casos determinados, la jurisdicción arbitral, que no se da en materia civil,

· El día comercial termina a la caída del sol, en tanto que el día civil termina a la media noche,

· En el ámbito mercantil se tiende a garantizar la seguridad del trafico.

· Son aplicables a los contratos comerciales, sin otras excepciones que contiene el C. Comercio, las disposiciones del C. Civil sobre concepto y clasificación de los contratos, su perfeccionamiento, capacidad para celebrarlos, objeto, forma, prueba y efectos. 

· Existen otras cuestiones propias de los contratos comerciales: 

· Se presume siempre la solidaridad,

· La prescripción es mas breve,

· Tienen algunos medios propios de prueba,

· Llevan implícita la condición resolutoria. 

La causa del contrato. 

En el derecho civil, según indica el Art. 499 del C. Civil, “no hay obligación sin causa, es decir, sin que sea derivada de uno de los hechos, o de uno de los actos lícitos o ilícitos, de las relaciones de familia, o de las relaciones civiles”. 

La condición más importante que se exige a la causa es la de que licita. La obligación fundada en una causa licita, es de ningún efecto. 

Sin embargo, en materia comercial, el C. Comercio prevé la situación ajena a la causa del tercero. Así, el Art. 212 C.C. dispone: “La falta de expresión de causa o la falsa causa, en las obligaciones transmisibles por vía de endoso, nunca puede oponerse al tercero, portador de buena fe”.

En las operaciones de endoso, el derecho que se funda en el título es totalmente independiente de la relación jurídica en cuya virtud se emite aquel. El tenedor del titulo tiene un derecho independiente, adquirido con desconocimiento de la causa que le dio origen. 

Forma de los contratos comerciales.

Hace referencia al modo como se manifiesta o declara la voluntad de las partes, y como se perfecciona el contrato. La forma es el conjunto de prescripciones de la ley respecto de las solemnidades que deben observarse al tiempo de la formación del acto. 

En derecho mercantil rige el principio de libertad en la elección de la forma, al menos para determinados contratos que el Código o leyes especiales especifiquen solemnidades necesarias para su perfeccionamiento. Así el Art. 210 C.C. establece: “Los contratos para los cuales se establecen determinadamente en este Código formas o solemnidades particulares no producirán acción en juicio si aquellas formas o solemnidades no han sido observadas”. Y el Art. 211 agrega: “No serán admisibles los documentos de contratos de comercio en que haya blancos, raspaduras o enmiendas que no estén salvadas por los contrayentes bajo su firma”.

Pluralidad de ejemplares

El C. Comercio no hacer referencia acerca de la cantidad de ejemplares necesarios para que produzca efectos legales.  El silencio del C. Comercial debe interpretarse como modificatorio del C. Civil (que determina que para los contratos que contengan convenciones bilaterales, deben ser redactados en tantos ejemplares como partes haya con un interés distinto) y en consecuencia se entiende que el doble ejemplar es inútil o contraproducente en materia comercial. 

La fecha Cierta. 

Lo dispuesto sobre la fecha cierta en derecho Civil no es de aplicación a los actos comerciales. El C. Comercio legisla sobre instituciones propias y las reglamenta en su fondo y en su forma. Los papeles de comercio tienen respecto de las partes y de los terceros las fechas en ellos expresadas. El que alega que la fecha es falsa, debe probarlo; Si no lo prueba se considera verdadera la fecha. Si bien el Código no referencia sobre este tema, la naturaleza de esos documentos, las funciones a que están destinados, imponen dicha conclusión. 

Prueba de los contratos comerciales.
La prueba se relaciona con la forma. Un contrato puede cumplir con todas las formalidades exigidas por ley, pero no ser reconocido por falta de prueba. La prueba de un acto es siempre posterior a la existencia del mismo. La forma, en cambio, es la que le da nacimiento o valor legal. 

El Art. 208 C.C. hace una enumeración de los medios de prueba admisibles en materia comercial. Es una enumeración enunciativa, no taxativa. 

Dice el Art. 208 C.C.: “Los contratos comerciales pueden justificarse:

1) por instrumentos públicos;

2) por las notas de los corredores, y certificaciones extraídas de sus libros;

3) por documentos privados, firmados por los contratantes o algún testigo, a su ruego y en su nombre;

4) por la correspondencia epistolar y telegráfica;

5) por los libros de los comerciantes y las facturas aceptadas;

6) por confesión de parte y por juramento;

7) por testigos”.

Son también admisibles las presunciones, conforme a las reglas establecidas en el presente Título.

1) El instrumento publico es inadaptable a las exigencias del comercio y prácticamente irrealizable por las demoras y gastos que ocasiona. 

2) ????

3) Se consideran documentos privados los extendidos por las partes sin intervención del escribano o de otro oficial publico. 

4) Con relación a la correspondencia epistolar y telegráfica corresponde considerarla una independientemente de la otra y tener en cuenta los contratos telefónicos, que son considerados como celebrados entre presentes por no requerir de factores como tiempo y espacio. 

5) La ley otorga valor probatorio a los libros de comercio en razón de la continuidad en fechas de los asientos realizados, simultáneamente, en los libros indispensables según el Código. 

6) Confesión judicial o extrajudicial. 

7) Los testigos tienen especial importancia en el derecho comercial, porque numerosos contratos se celebran en mercados, plazas, fundados en la buena fe y sin constancias escritas.
Pacto comisorio tácito.
El Art. 216 C.C. sentencia: “En los contratos con prestaciones recíprocas se entiende implícita la facultad de resolver las obligaciones emergentes de ellos en caso de que uno de los contratantes no cumpliera su compromiso. Mas en los contratos en que se hubiese cumplido parte de las prestaciones, las que se hayan cumplido quedarán firmes y producirán, en cuanto a ellas, los efectos correspondientes.

No ejecutada la prestación, el acreedor podrá requerir al incumplidor el cumplimiento de su obligación en un plazo no inferior a quince días, salvo que los usos o un pacto expreso establecieran uno menor, con los daños y perjuicios derivados de la demora; transcurrido el plazo sin que la prestación haya sido cumplida, quedarán resueltas, sin más, las obligaciones emergentes del contrato con derecho para el acreedor al resarcimiento de los daños y perjuicios.

Las partes podrán pactar expresamente que la resolución se produzca en caso de que alguna obligación no sea cumplida con las modalidades convenidas; en este supuesto la resolución se producirá de pleno derecho y surtirá efectos desde que la parte interesada comunique a la incumplidora, en forma fehaciente, su voluntad de resolver.

La parte que haya cumplido podrá optar por exigir a la incumplidora la ejecución de sus obligaciones con daños y perjuicios. La resolución podrá pedirse aunque se hubiese demandado el cumplimiento del contrato; pero no podrá solicitarse el cumplimiento cuando se hubiese demandado por resolución”.

Análisis.

· La facultad de rescisión se encuentra implícita en todos los contratos con prestaciones reciprocas, tanto civiles como comerciales, sin perjuicio de lo dispuesto por otras normas para determinados contratos en particular. 

· En los supuestos de contratos con prestaciones divisibles, que pueden ser cumplidas sin menoscabo unas de otras, las prestaciones cumplidas quedaran firmes y producirán los efectos correspondientes. 

· El párrafo segundo del Art. se conoce como “resolución por autoridad del acreedor”. Basta el requerimiento del acreedor, cumplido en forma fehaciente, sin necesidad de ningún tramite judicial. Transcurrido el plazo y continuando con el incumplimiento, la resolución se produce de forma automática. 

· El último párrafo del Art. prevé que el acreedor, si lo prefiere, demande directamente la resolución por vía judicial.

· También se ha contemplado el pacto comisorio expreso, mediante el cual las partes pueden establecer que incumplimientos autorizan a resolver el contrato. 

Interpretación de los Contratos Comerciales. 

Existen ocasiones  en que las partes no están de acuerdo sobre el alcance que debe atribuirse a las palabras por medio de las cuales expresaron su voluntad. Cuando surge esta discrepancia es conveniente recurrir a las reglas contenidas en el Código Comercial y Código Civil. 

Dice el Art. 217 C.C.: “Las palabras de los contratos y convenciones deben entenderse en el sentido que les da el uso general, aunque el obligado pretenda que las ha entendido de otro modo”.

El obligado no podría sostener que las entendió de otro modo, porque él ha debido conocer el sentido que da el uso de tales expresiones. 

El Art. 218 C.C. agrega: “Siendo necesario interpretar la cláusula de un contrato, servirán para la interpretación las bases siguientes:

1) Habiendo ambigüedad en las palabras, debe buscarse más bien la intención común de las partes que el sentido literal de los términos;

2) Las cláusulas equívocas o ambiguas deben interpretarse por medio de los términos claros y precisos empleados en otra parte del mismo escrito, cuidando de darles, no tanto el significado que en general les pudiera convenir, cuanto el que corresponda por el contexto general;

3) Las cláusulas susceptibles de dos sentidos, del uno de los cuales resultaría la validez, y del otro la nulidad del acto, deben entenderse en el primero.

Si ambos dieran igualmente validez al acto, deben tomarse en el sentido que más convenga a la naturaleza de los contratos, y a las reglas de la equidad;

4) Los hechos de los contrayentes, subsiguientes al contrato, que tengan relación con lo que se discute, serán la mejor explicación de la intención de las partes al tiempo de celebrar el contrato;

5) Los actos de los comerciantes nunca se presumen gratuitos;

6) El uso y práctica generalmente observados en el comercio, en casos de igual naturaleza, y especialmente la costumbre del lugar donde debe ejecutarse el contrato prevalecerán sobre cualquier inteligencia en contrario que se pretenda dar a las palabras;

7) En los casos dudosos, que no puedan resolverse según las bases establecidas, las cláusulas ambiguas deben interpretarse siempre en favor del deudor, o sea en el sentido de liberación”.

Análisis del Art. 218 C.C.

· La ley pretende que las diversas cláusulas  no deben considerarse aisladamente porque se podría arribar a conclusiones erróneas, ajenas a la inteligencia de los contratantes. 

· El inc. 3 hace referencia a un principio general del derecho: la Equidad.
· El inc 4 hace referencia a los actos de los contratantes que tengan relación con lo que se discute: Estos son la mejor explicación de las cláusulas ambiguas. 

· El inc. 5 se refiere a un principio del comercio: El lucro.
· El inc. 6 significa que los comerciantes dan por entendido lo que es de uso o práctica en las transacciones que acostumbran a realizar.

· El inc. 7 es la excepción: Si por ningún modo se resuelven las dudas, se decidirá la cuestión a favor del deudor. 

Cláusulas omitidas.

Dice el Art. 219 C.C.: “Si se omitiese en la redacción de un contrato alguna cláusula necesaria para su ejecución, y los interesados no estuviesen conformes en cuanto al verdadero sentido del compromiso, se presume que se han sujetado a lo que es de uso y práctica en tales casos entre los comerciantes en el lugar de la ejecución del contrato”.

Aquí rige el principio de que “el uso o costumbre hace la ley”.

El Art. 220 complementa al anterior: “Cuando en el contrato se hubiese usado para designar la moneda, el peso o medida, de términos genéricos que puedan aplicarse a valores o cantidades diferentes, se entenderá hecha la obligación en aquella especie de moneda, peso o medida que esté en uso en los contratos de igual naturaleza”.

2. Principales contratos mercantiles. 

Es menester, a efectos de un claro desarrollo del tema, clasificar a los contratos de la siguiente manera:

· Contratos comerciales legislados en el C. Comercio.

· Contratos comerciales legislados en leyes especiales.

· Contratos legislados en el C. Civil aplicables a la actividad mercantil.

· Contratos comerciales no legislados. 

	FUENTE
	CONTRATOS

	C. Comercio
	· Compraventa

· Mandato

· Comisión

· Mutuo

· Prenda

· Transporte

· Contratos bancarios

	Leyes Especiales


	· Contratos bancarios

· Leasing

· Warrant



	Contratos No legislados


	· Contratos de distribución

· Contratos de Agencia

· Contrato Estimatorio

· Fraching

· Factoring


Compraventa comercial.

Régimen y concepto.

· El contrato de compraventa tiene una doble legislación. Esta legislado en el Código Civil y en el Código Comercial. 

· El Código Civil establece un régimen general o común, aplicable a la compraventa civil y a la comercial.

· El Código Comercial establece un régimen especial, aplicable solo a la compraventa comercial.

· Se le aplicaran al contrato de compraventa mercantil las normas sobre compraventa civil, para todo aquello que no estuviere estipulado en el Código Comercial. 

El Art. 450 C.C. establece: “La compraventa mercantil es un contrato por el cual una persona, sea o no propietaria o poseedora de la cosa objeto de la convención, se obliga a entregarla o a hacerla adquirir en propiedad a otra persona, que se obliga por su parte, a pagar un precio convenido, y la compra para revenderla o alquilar su uso”.

Objeto.

 La compraventa civil puede recaer sobre muebles e inmuebles. La compraventa comercial solo recae sobre cosas muebles. Así lo establece el Art. 451 C.C.: “Sólo se considera mercantil la compraventa de cosas muebles, para revenderlas por mayor o menor, bien sea en la misma forma que se compraron o en otra diferente, o para alquilar su uso, comprendiéndose la moneda metálica, títulos de fondos públicos, acciones de compañías y papeles de crédito comerciales”.

No pueden ser objeto de compraventa mercantil, en virtud del Art. 452 C.C.:

· Los bienes raíces y muebles accesorios.

· Los objetos destinados al consumo del comprador.

· Las ventas que hacen los labradores y hacendados de los frutos de sus cosechas y ganados. 

· Las ventas que hacen los propietarios de los frutos y efectos que perciban por razón de renta, donación, salario u otro titulo.

· La reventa que hace cualquier persona del resto de los acopios que hizo para su consumo particular. 

La compraventa de cosa ajena es valida. 

Fin de lucro

 Consiste en que la cosa debe ser comprada para revenderla o para alquilarla. No es exigido en la compraventa civil, pero sí en la mercantil. 

Seña.

 En materia civil la seña es penitencial, es decir, las partes pueden arrepentirse, perdiendo la seña. En cambio, en materia comercial la seña forma parte del precio y es confirmatoria, salvo pacto en contrario. Así lo establece el Art. 475 C.C.: “Las cantidades que con el nombre de señal o arras se suelen entregar en las ventas, se entiende siempre que lo han sido por cuenta del precio y en signo de ratificación del contrato, sin que pueda ninguna de las partes retractarse, perdiendo las arras.

Cuando el vendedor y el comprador convengan en que, mediante la pérdida de las arras o cantidad anticipada, les sea lícito arrepentirse y dejar de cumplir lo contratado, deberán expresarlo así por cláusula especial del contrato”.

Pacto Comisorio.

El C. Civil prohíbe el pacto comisorio en la compraventa de cosas muebles. En cambio el C. Comercial lo admite. 

Vicios redhibitorios.

 En materia civil la acción por los vicios ocultos de la cosa prescribe a los tres meses. En materia comercial prescribe a los seis meses. Así lo establece el Art. 473 C.C.: “Las resultas de los vicios internos de la cosa vendida, que no pudieren percibirse por el reconocimiento que se haga al tiempo de la entrega, serán de cuenta del vendedor durante un plazo, cuya fijación quedará al arbitrio de los tribunales, pero que nunca excederá de los seis meses siguientes al día de la entrega”.

La ley presume la estipulación de la cláusula resolutoria para el supuesto de calidad distinta de la convenida cuando la cosa no esté a la vista y deba ser remitida al comprador por el vendedor. El Art. 476 dispone la intervención de árbitros: “Los vicios o defectos que se atribuyan a las cosas vendidas, así como la diferencia en las calidades, serán siempre determinadas por peritos arbitradores, no mediando estipulación contraria”.

Precio.

· El precio debe ser en dinero y cierto, acorde con el derecho civil. 

· No es indispensable que se determine por las partes en el momento del contrato en una suma precisa de dinero, puede establecerse que será el corriente, y si nada dice sobre el precio, se entiende que se sujetaron al corriente en el tiempo y lugar de la entrega.

· El precio puede ser determinado por un tercero. 

· Cuando en vez de dinero, el adquirente debe entregar otra cosa, se tratara de permuta y no de compraventa. 

· Si el precio consiste parte en dinero y parte en otra cosa, para determinar si se trata de permuta o venta hay que atenerse al mayor valor de uno u otra.

· Si por el precio posteriormente se entrega una cosa, el contrato no pierde su carácter de compraventa. 

· La prescripción de las acciones por el precio, prescribe a los dos años.                

Tradición

La tradición de la cosa es necesaria para que el comprador adquiera el dominio de la cosa comprada. 

El Art. 463 C.C. regula la tradición simbólica. Esta es importante ya que el vendedor puede retener las cosas vendidas o reivindicarlas, en caso de quiebra del comprador antes de haber pagado el precio. Dice este Art.: “Se considera tradición simbólica, salvo la prueba contraria en los casos de error, fraude o dolo:

1. La entrega de las llaves del almacén, tienda o caja en que se hallare la mercancía u objeto vendido.

2. El hecho de poner el comprador su marca en los efectos comprados en presencia del vendedor o con su consentimiento.

3. La entrega o recibo de la factura sin oposición inmediata del comprador.

4. La cláusula: por cuenta, puesta en el conocimiento o carta de porte, no siendo reclamada por el comprador dentro de veinticuatro horas, o por el segundo correo.

5. La declaración o asiento en el libro o despacho de las oficinas públicas a favor del comprador, de acuerdo de ambas partes.

Mandato.

Concepto y generalidades

· Dice el Art. 221 C.C.: “El mandato comercial, en general, es un contrato por el cual una persona se obliga a administrar uno o más negocios lícitos de comercio que otra le encomienda”.

· El mandato comercial no se presume gratuito.

· El Art. 222 agrega a esta definición: “Se llama especialmente mandato, cuando el que administra el negocio obra en nombre de la persona que se lo ha encomendado”.

De esto ultimo resulta el hecho de que el mandante queda obligado frente a terceros por los actos realizados por el mandatario en el ejercicio de su mandato. 

· El carácter civil o comercial del mandato depende de la naturaleza de los actos encomendados. Así lo expresa el Art. 223 C.C.: “El mandato comercial, por generales que sean sus términos, sólo puede tener por objeto actos de comercio.

Nunca se extiende a actos que no sean de comercio, si expresamente no se dispusiera otra cosa en el poder”

Clases.

· Mandato General: Comprende todos los negocios del mandante.

· Mandato Especial: Comprende uno o ciertos negocios determinados. 

Obligaciones de las partes. 

Del mandatario.

· Cumplir el mandato conforme a las ordenes e instrucciones del mandante,

· Informar al mandante los hechos que sean de tal naturaleza que puedan influir para revocar en mandato. 

· Indemnizar al mandante de los daños y perjuicios que le ocasiones por la inejecución total o parcial del mandato.

· Rendir cuentas al mandante una vez efectuado el trabajo. 

Del mandante. 

· Se obliga por los hechos de su mandatario realizados en los limites del poder conferido, frente a terceros. 

· Indemnizar al mandatario de los daños que sufra por vicio o defecto de la cosa comprendida en el mandato.

· Anticipar al mandatario, el dinero necesario para la ejecución del mandato. 

· Rembolsar al mandatario los gastos y anticipos efectuados, con intereses.

· Abonarle la retribución estipulada. 

Comisión (o consignación)

Concepto y generalidades. 

· Dice el último párrafo del Art. 222 C.C.: “Se llama comisión o consignación, cuando la persona que desempeña por otros, negocios individualmente determinados, obra a nombre propio o bajo la razón social que representa”.

· Al actuar a nombre propio, el comisionista queda obligado personalmente frente a los terceros con quienes contrata. Éstos desconocen la existencia del comitente, por lo cual no pueden accionar contra él.

· La comisión solo puede ser especial, nunca general, porque solo se refiere a negocios individualmente determinados. 

· Del concepto surge la diferencia entre comisión y mandato: 

· En éste último, el comisionista actúa en nombre propio.

· En el primero, el mandatario actúa en nombre del mandante. 

· Hay una relación de genero a especie: La comision es una especie de mandato. Éste es el genero. La comisión es un mandato sin representación. 

Relación entre las partes. 

· Entre el comitente y el comisionista, hay la misma relación de derechos y obligaciones que entre el mandante y mandatario, con las limitaciones y ampliaciones del contrato de comisión. 

· La comisión no tiene forma prescripta por ley, de modo que puede ser expresa o tacita, verbal o escrita. 

Instrucciones del Comitente

· La comisión, en principio, confiere facultades amplias para el logro del negocio. Si el comitente, por diversas razones, quiere limitar atribuciones del comisionista, debe hacerlo en forma expresa.
· El Art. 240 C.C. dispone: “Sean cuales fuesen las palabras de que el comitente use en la correspondencia, desde que pida u ordene a su corresponsal que haga alguna cosa, se entiende que le da facultad suficiente para todo lo que tiene relación con la operación ordenada”.
· Será justificable el exceso de la comisión por el comitente: 

·  si resultase ventaja al comitente;

·  si la operación encargada no admitiese demora, o pudiese resultar daño de la tardanza, siempre que el comisionista haya obrado según la costumbre generalmente practicada en el comercio;

· si mediare aprobación del comitente o ratificación con entero conocimiento de causa.
Obligaciones de las partes. 

Del Comisionista.

· El comisionista es libre de rehusar el encargo, dando aviso al comitente dentro de las 24 horas.

· Comunicar puntualmente al comitente, todas las noticias convenientes sobre las negociaciones que puso a su cuidado, para que éste pueda confirmar, reformar o modificar sus órdenes, y en el caso de haber concluido la negociación, deberá indefectiblemente, darle aviso dentro de las veinticuatro horas, o por el correo más inmediato al día en que se creó el convenio.

· Responde por la conservación de las cosas salvo caso fortuito, fuerza mayor o vicio de la cosa y dar aviso al comitente de los daños dentro de las 24 horas,

· No puede alterar las marcas de los efectos que hubiere comprado o vendido por cuenta ajena, a no ser que tuviere para ello orden expresa del comitente.

· Esta obligado a cumplir el mandato que aceptase, expresa o tácitamente, conforme a las ordenes e instrucciones del comitente.

· Derecho de retención: En caso en el que el comitente no reembolse los gastos, anticipaciones, comisiones e intereses. 

· Rendir cuentas al comitente, de todas las operaciones y cantidades entregadas o percibidas, reintegrando, el sobrante que resulte a su favor. 

· Responde por los intereses en caso de mora.  

Del comitente

· Satisfacer todos los gastos verificados en el desempeño de la comisión, con los intereses respectivos. 

Mutuo.

Concepto.

Definido en el C. Civil: “habrá mutuo o empréstito de consumo cuando una parte entregue a la otra una cantidad de cosas que esta última está autorizada a consumir, devolviéndole en el tiempo convenido, igual cantidad de cosas de la misma especie y calidad”.

Objeto.

 Cosa consumible, o fungible, aunque sea no consumible. 

Naturaleza jurídica del mutuo comercial.

Dice el Art. 558 C.C.: “El mutuo o préstamo está sujeto a las leyes mercantiles, cuando la cosa prestada puede ser considerada género comercial, o destinada a uso comercial, y tiene lugar entre comerciantes, o teniendo por lo menos el deudor esa calidad”.

Por lo tanto para que el mutuo sea considerado comercial debe cumplir con las siguientes condiciones: 

· Si cualquiera de las partes es comerciante, salvo prueba en contrario,

· Si el deudor es comerciante, 

· Si la cosa prestada es de genero comercial.

· Conforme al Art. 8 inc. 3 C.C., el préstamo efectuado por un banco es comercial, aunque el dinero no se destine a uso comercial y quien lo recibe no sea comerciante. 

Prenda.

Concepto

Dice el Art. 580 C.C.: “El contrato de prenda comercial es aquel por el cual el deudor o un tercero a su nombre, entrega al acreedor una cosa mueble, en seguridad y garantía de una operación comercial”.

Clases de prenda

· Prenda común

· Prenda con registro

Prenda común: Con desplazamiento

· La característica principal de esta prenda es la entrega de la cosa. Esta constituye la garantía principal del acreedor para cobrarse. Puede ser real o simbólica regulada en el Art. 584 C.C.

· El objeto de la prenda puede ser una cosa mueble o un crédito. 

· La prenda es indivisible. 

· Es un contrato real, quedando perfeccionado con la entrega de la cosa prendada. 

· Es un contrato accesorio para garantizar el cumplimiento de una obligación principal. 

· Forma: Lo esencial es la entrega de la cosa, pero, respecto de terceros acreedores, se requiere, para que el contrato de prenda surta efectos, un documento publico o privado.

Prenda con registro: Sin desplazamiento. 

Esta prenda esta regulada por el decreto ley 15348/1946
Concepto.

“La prenda con registro puede constituirse para asegurar el pago de una suma de dinero o el cumplimiento de cualquier clase de obligaciones, a las que los contrayentes le atribuyen, a los efectos de la garantía prendaría, un valor consistente en una suma de dinero.

Los bienes sobre los cuales recaiga la prenda con registro quedarán en poder del deudor o del tercero que los haya prendado en seguridad de una deuda ajena”.

Características

· La cosa prendada no se desplaza, queda en manos del deudor.
· El contrato debe ser inscripto en un Registro. 

· Puede otorgarse para asegurar el cumplimiento de cualquier clase de obligaciones, a las que los contrayentes les atribuyan un valor consistente en una suma de dinero. Comprende obligaciones preexistentes simultaneas, futuras, condicionales, eventuales. 

Objeto de la prenda.

Prenda fija: Es la que se realiza sobre bienes individualizados.
Prenda flotante: Es la que se realiza sobre mercaderías y materias primas, permitiéndole a su dueño su enajenación o transformación. 
Transporte.

Concepto.

Hay contrato de transporte cuando una parte se obliga a trasladar personas o cosas de un lugar a otro; y la otra a cargar un precio por ello.

Clasificación y normativa aplicable

Según el objeto transportado:

· De cosas,

· De personas,

· De información.

Según el medio empleado

· Ferroviario,

· Automotor,

· Aeronáutico,

· Naviero.

Por el ámbito que comprende:

· Transporte interno,

· Transporte internacional. 

Según el medio en que se transporta:

· Terrestre: Código de Comercio.
· Marítimo: Ley de Navegación 20094
· Aeronáutico: Código Aeronáutico
· Multimodal, que combina 2 o más medios de transporte: Ley 24921
Comercialidad del transporte.

Conforme al Art. 8 C.C., el transporte terrestre solo será comercial cuando esté organizado en forma de Empresa. El transporte como acto aislado, oneroso o gratuito, sin empresa, se rige por las normas del C. Civil. 

El transporte marítimo y el aeronáutico siempre serán comerciales aunque se trate de actos asilados. 

Partes del contrato de transporte

· Transportista o porteador: El que traslada personas, cosas o información.

· Pasajero: Persona transportada en el transporte de personas.

· Cargador: Persona que encarga el transporte de cosas.

· Destinatario o consignatario: Quien recibe las cosas transportadas. 

Forma del Contrato

· Es un contrato no formal, puede perfeccionarse verbalmente. 

· Generalmente se celebra por escrito en instrumento privado, con objeto probatorio. Esto da lugar a los siguientes documentos:

· Carta de Porte.

· Guía: Para el transporte de encomiendas.

· Pasaje: Para el transporte de personas

· Conocimiento de embarque: Para el transporte de cargas por agua o aire. 

Carta de Porte.

· Instrumento legal del contrato de transporte de mercaderías por tierra. 

· No es esencial para la existencia del contrato.

· Tiene un gran valor probatorio: En ella se asientan todos los datos de la operación.

· Representa las mercaderías transportadas, de modo tal que el cargador puede venderlas mientras son transportadas, transmitiendo la carta de porte. 

Obligaciones de las Partes.

Del cargador.

· Pagar el flete (precio) y gastos a su cargo.

· Indemnizar al empresario de los perjuicios que le ocasione la carga y que no le sean imputables. 

· Entregar la carga al empresario en el tiempo y forma fijados en el contrato, leyes y reglamentos, y a falta de ellos, por los usos comerciales. 

Del Portador

· Recibir todas las cosas que se le entreguen para el transporte, pudiendo rechazar aquellas que no reúnen las condiciones exigidas por ley. 

· Entregar al cargador la carta de porte.

· Transportar las cosas respetando el orden de entrega en el plazo que establecen las leyes o reglamentos. 

· Cuidar que los efectos no sufran deterioros o se destruyan. 

· Entregar las mercaderías en el lugar de destino o al tenedor de la carta de porte. 

· Depositar judicialmente la mercadería en determinados supuestos. 

Del Destinatario

· Retirar los efectos transportados dentro de los plazos reglamentados.

· Pagar lo que corresponda: Flete, gastos, precio, etc. 

3. Prescripción y caducidad en materia mercantil.

La prescripción es una forma de adquirir derechos o liberarse de obligaciones a través del tiempo. 

Las disposiciones del C. Civil sobre prescripción, suspensión, o interrupción de la prescripción son aplicables a la materia mercantil en cuanto no exista una modificación del C. Comercio o leyes complementarias. Así el Art. 844 C.C. dispone: “La prescripción mercantil está sujeta a las reglas establecidas para las prescripciones en el Código Civil, en todo lo que no se oponga a lo que disponen los artículos siguientes”.

Plazos de prescripción.

En derecho comercial se establece plazos de prescripción mas breves que los del derecho civil. La naturaleza de las operaciones mercantiles exige que se defina, en el menor tiempo posible, la situación de las partes respecto de los diversos contratos. Por convención las partes pueden limitarse aun mas dichos plazos, siempre a favor del orden publico. 

En derecho comercial la prescripción, contrariamente al C. Civil, corre contra menores e incapaces.  Así, el Art. 845 establece: “Todos los términos señalados para intentar alguna acción, o practicar cualquier otro acto, son fatales e improrrogables, y corren indistintamente contra cualquier clase de personas, salvo el recurso que corresponda al incapaz contra su representante necesario, y lo dispuesto en el artículo 3980 del Código Civil”.

El principio mencionado se aplica solamente a los menores e incapaces que tengan representantes legales, porque sino los que no tuvieran no podrían accionar en juicio e interrumpir la prescripción que se hubiera iniciado.

Prescripción ordinaria.

El Art. 846 C.C. regula la prescripción ordinaria: “La prescripción ordinaria en materia comercial tiene lugar a los 10 (diez) años, sin distinción entre presentes y ausentes, siempre que en este Código o en leyes especiales, no se establezca una prescripción más corta”.

