TENDENCIAS


Crisis de 1929

Crisis de 1929 es un concepto muy utilizado por la historiografía, la ciencia económica y otras ciencias sociales, cuyo estricto significado varía según la acotación temporal y temática a la que se quiera hacer referencia: Crack del 29 y Jueves negro y posterior Gran depresión.

La crisis del 29 tuvo consecuencias económicas, sociales y políticas…

(de la cual nos interesa es la económica).
Consecuencias económicas

El influjo ejercido a nivel mundial por la economía estadounidense tras la Primera Guerra Mundial, facilitó la rápida internacionalización de la crisis.

Las principales manifestaciones de este hecho fueron:
Crisis financiera

La ruina de quienes habían suscrito créditos bancarios y la imposibilidad de hacer frente a su devolución ocasionó la quiebra de numerosos bancos (sólo en Estados Unidos más de 5.000). El consumo descendió como consecuencia de la reducción de liquidez en el mercado y los empresarios no pudieron hacer frente a sus necesidades de inversión. Muchas empresas cerraron sus puertas.

Deflación

La ausencia de créditos, la bajada de los precios y la escasa circulación monetaria condujeron al descenso generalizado de la actividad económica.
Paralización del comercio mundial

La adopción de medidas proteccionistas (cada país intentó solucionar sus problemas de sobreproducción de manera independiente) provocó el estancamiento del comercio. Los estados que fundamentaban sus economías en la exportación, caso de Japón, cuyo principal cliente era Estados Unidos, se vieron singularmente afectados. Las relaciones internacionales que trabajosamente se habían logrado recomponer a partir de 1924 se quebraron. 

A ello se añadió el abandono del patrón oro por parte de Gran Bretaña. En 1931 la libra británica, muy afectada por el déficit externo y las quiebras bancarias, sufrió una depreciación (en torno al 35% respecto a su valor de 1913) que la llevó al abandono del patrón oro, arrastrando en su devaluación a las monedas vinculadas a ella.
Disminución de la renta nacional

Todos los países sufrieron un descenso del P.I.B. Los niveles de renta disminuyeron aceleradamente y no volvieron a recuperase en muchos casos hasta pasada la Segunda Guerra Mundial, ya en los años cincuenta.
Incremento del desempleo

El hundimiento de la industria y la ruina financiera llevaron implícita la destrucción del empleo. En 1932 se contabilizaban más de 30 millones de parados, de los cuales 12 millones eran americanos y 6 alemanes.

La bajada de los salarios se tradujo en una disminución de la capacidad de compra que, a su vez, repercutió en el descenso del consumo. Los stocks invendibles se acrecentaron y el aparato o productivo se paralizó.
Crisis del modelo económico liberal

El sentimiento de fracaso de la política del liberalismo clásico (laissez-faire)fundamentada en la “no intervención” del Estado en la economía abrió paso a otra doctrina, basada en la idea de que el Estado tenía la obligación de actuar en determinados ámbitos, a fin de proteger a los ciudadanos del caos provocado por las crisis del capitalismo.

En ello se basaron las propuestas del economista británico J. M. Keynes, partidario del intervencionismo estatal, del fomento del consumo y la de la inversión auspiciados por los poderes públicos. Keynes, acusado por determinados sectores reaccionarios de socialista, en realidad buscaba crear los fundamentos de un capitalismo estable.

Sus ideas fueron aplicadas con éxito en Estados Unidos a través del programa de recuperación económica puesto en marcha por el presidente Roosevelt, el New Deal.
Otros ejemplos son las siguientes Crisis:

· Crisis económica de México de 1994, (llamada Efecto Tequila)

· Crisis bancaria de 1994 (Venezuela)
· Crisis financiera asiática (1997)

· Crisis financiera rusa (1998)

· Crisis de las puntocom, de las empresas vinculadas a Internet (1999-2003)

· Crisis del Corralito (Argentina, diciembre de 2001)

· Crisis Financiera Dominicana (2003-2004)

· Crisis económica de 2008, incluyendo la crisis hipotecaria de 2007 y la crisis bursátil de enero de 2008
La historia de los negocios


Atenas, siglo V A.C. El griego Pericles se dirige a su séquito de esclavos: “Estoy preocupado por la marcha del negocio. El último trimestre tuvimos una merma de ingresos del 5 por ciento. A partir de hoy, aplicaremos un modelo de negocio centrado en la innovación. Necesitamos reforzar nuestra posición estratégica” ¿Se imagina la cara de los 
pobres esclavos?


En el libro “The Business Life of Ancient Greece” (2001), George Miller Calhoun describe el mundo comercial ateniense. No todo era escultura y filosofía en la polis. Atenas también se caracterizaba por su economía monetaria, su intenso comercio marítimo y hasta un sistema bancario relativamente desarrollado. No obstante, los griegos no tenían en alta estima a los comerciantes, quienes frecuentemente eran excluidos de la ciudadanía. Aristóteles los acusaba de ejercer una actividad en contra de la naturaleza por su afán de lucro. Y este tipo de mentalidad persistió en Roma, donde los pensadores Cicerón y Séneca criticaban a los negociantes por causar la degradación moral del pueblo. 

En la Edad Media, si bien la agricultura y la artesanía en pequeña escala eran aceptadas como formas legítimas de ganarse la vida, el comerciante seguía siendo despreciado. Tomás de Aquino sostenía que el vendedor tenía la obligación moral de fijar el precio de sus artículos según su “valor real”, siendo ilícito especular con los desequilibrios entre oferta y demanda para aumentar los beneficios. 

Es decir, hasta los inicios de la modernidad, los hombres de negocios no habían logrado insertarse exitosamente en sus respectivas sociedades y siempre habían quedado 
marginados por ejercer oficios innobles. 

¿Y cuál fue el recorrido del management a lo largo de la historia? Piense en los egipcios construyendo sus monumentales pirámides. Imagínese a los romanos administrando su enorme imperio. Si bien no siempre fue aplicado estrictamente a los negocios, el management parece haber acompañado al ser humano desde tiempos remotos, 
mezclado entre las artes de gobierno y las estrategias bélicas. 
La confluencia entre management y negocios recién se produce en la Gran Bretaña del siglo XIX, en plena revolución industrial y auge del capitalismo. En aquellos tiempos, por primera vez ser un hombre de negocios ya no es motivo de vergüenza ni marginación. Y es en este ambiente que nace el management moderno, de la mano del ingeniero estadounidense Frederick Winslow Taylor, padre del famoso “taylorismo”. Su libro “Shop Management” (1903), tal vez la primera obra de administración, describe las prácticas que 
debía adoptar todo industrial para impulsar su eficiencia y beneficios. 

Ahora, lo que faltaba para consolidar al management como una disciplina ampliamente aceptada era su introducción en el sistema educativo. Y, en pleno ascenso económico de los Estados Unidos, es la universidad de Harvard la que da el paso decisivo, al crear un programa de negocios en los primeros años del siglo XX. Luego, la iniciativa es imitada 

por las universidades de Chicago y Pennsylvania (Wharton). 

Si bien, en un primer momento, los círculos académicos se resistían a considerar la educación de negocios como una disciplina intelectual, los MBA acabaron ganando la pulseada. En las décadas del setenta y ochenta, sus alumnos crecieron exponencialmente. En esta misma columna hemos tratado recientemente temas como el Marketing relacional, el Revenue Management, el Marco Cognitivo en el comportamiento organizacional. Estos son algunos de los campos en los que evolucionan los conocimientos en el ámbito del management y los negocios. Estos son los frutos de la investigación. 

La última parada en este breve recorrido por la historia de los negocios, pasa necesariamente por la investigación. En otros tiempos, los avances provenían exclusivamente de los empresarios que creaban nuevas técnicas para aplicarlas en sus negocios. Pero hoy, se añade el componente académico. Las escuelas de negocios más reconocidas mundialmente son aquellas que destinan una porción sustancial de sus presupuestos a la investigación y que permiten ampliar la frontera del conocimiento. 

Por ejemplo, la escuela de negocios de Harvard destinó más de 70 millones de dólares a la investigación en el 2003, un 23 por ciento de su presupuesto. Cuenta con centros de investigación en Hong Kong, Buenos Aires, Tokio y París. El MBA de Wharton publica sus investigaciones en una revista con unos 360.000 suscriptores en 189 países. Además de formar una alianza académica con Wharton, en el 2004, la escuela francesa INSEAD 

Hoy el desafío en el ámbito del management no es sólo formar a los ejecutivos del mañana, sino expandir nuestra comprensión de forma crítica, plural y creativa sobre los temas que el mundo de los negocios enfrenta día a día. Un desafío instalado en esta larga historia del management, una historia nacida casi con la humanidad.

Ejemplo de negocios a corto plazo:

Inmobiliarias.
Tercialización de productos.
Reventa.
Instalación al mercado y venta el negocio (poner un mercado “musimundo” y venderlo)
Etc…
Competencia más dura dentro de los mercados mundiales.

La competencia es una situación en la cual los agentes económicos tienen la libertad de ofrecer bienes y servicios en el mercado, y de elegir a quién compran o adquieren estos bienes y servicios. En general, esto se traduce por una situación en la cual, para un bien determinado, existen una pluralidad de oferentes y una pluralidad de demandantes.

Los oferentes se encuentran así en una situación de competencia para ser preferidos por los consumidores, y los consumidores, a su vez, para poder acceder a la oferta limitada.

El aumento de la competitividad internacional constituye un tema central en el diseño de las políticas nacionales de desarrollo socioeconómico. La competitividad de las empresas es un concepto que hace referencia a la capacidad de las mismas para producir bienes y servicios de forma eficiente (precios decrecientes y calidad creciente), haciendo que sus productos sean atractivos, tanto dentro como fuera del país. Para ello, es necesario lograr niveles elevados de productividad que permitan aumentar la rentabilidad y generar ingresos crecientes.

Una condición necesaria para ello es la existencia, en cada país, de un ambiente institucional y macroeconómico estable, que transmita confianza, atraiga capitales y tecnología, y un ambiente nacional (productivo y humano) que permita a las empresas absorber, transformar y reproducir tecnología, adaptarse a los cambios en el contexto internacional y exportar productos con mayor agregado tecnológico. Tal condición necesaria ha caracterizado a los países que, a su vez, han demostrado ser los más dinámicos en los mercados mundiales
Estrategias para competir en mercados internacionales.

Las compañías se hacen “internacionales” por la necesidad competitiva de lograr costos más bajos o el deseo de tener acceso a reservas de recursos naturales en otros países. Además de las diferencias de mercados básicos entre los países existen variaciones de costos, tipos de cambio fluctuantes,  políticas comerciales del gobierno anfitrión y patrón de la competencia internacional.
Las variaciones de costos entre los países: Los países de bajo costo se convierten en los principales lugares de producción, y la mayor parte de la producción se exporta a mercados ubicados en otros lugares del mundo. Las compañías que tienen instalaciones en estos lugares tienen una ventaja competitiva sobre las que no cuentan con ellas. (Como Taiwán, Corea del Sur, México y Brasil; que contienen un alto contenido de mano de obra).

Ser el productor mundial de bajo costo es una poderosa ventaja competitiva; se requiere que una compañía tenga la mayor participación en la fabricación a nivel mundial, con la producción centralizada en una o algunas platas con eficiencia máxima.

Tipos de cambio fluctuantes: Pueden fluctuar entre el 20 % y un 40 % anualmente. Los cambios de esta magnitud pueden borrar por completo la ventaja de bajo costo de un país o trasformar una ubicación en una competitiva en costos. 

Políticas comerciales del gobierno anfitrión: Los gobiernos pueden imponer derechos arancelarios, regular los precios de los bienes importados, aprobar proyectos con inversión de capital, retiro de fondos de un país y proporcionan subsidios o prestamos con intereses bajos.

Patrón de la competencia internacional: Existen diferencias importantes, en un extremo la Competencia Multinacional efectúa dentro de un país; la competencia en cada mercado nacional es básicamente independiente de la competencia en otros mercados nacionales. Una compañía puede competir a nivel internacional pero el poder de su estrategia en una nación y la ventaja competitiva que posea quedan confinados a esa nación y no se difunden a los otros países donde trabaja. Con la competencia múltiple en el país no existe un “mercado internacional”, sino un grupo de mercados autosuficientes en los países.

En el otro extremo se halla la Competencia Global donde la posición de la compañía en un país afecta su posición en otros países y se ve afectada por ella. La ventaja competitiva general de una compañía  aumenta por sus operaciones a nivel mundial; que ha creado en su país sede se ve complementada con las ventajas producidas por sus operaciones en el extranjero. (La competencia global existe en Automóviles, Televisión, Equipos de Telecomunicaciones, Computadoras, Relojes y Aviones Comerciales) 

Existen tipos de estrategias internacionales; 
· Autorizar a las compañías foráneas el uso de la propia tecnología.

· Mantener una base de producción nacional y exponer bienes a mercados.

· Seguir una estrategia multinacional, por medio de la cual la estrategia internacional de una compañía se creara país por país que responda a las necesidades de los competidores y a las condiciones competitivas de cada país donde opera.

· Seguir una estrategia global de bajo costo, donde la estrategia se basa en que la compañía sea un proveedor de bajo costo para los compradores en gran mayoría de los mercados.

· Seguir una estrategia global de enfoque, consiste en intentar servir al mismo nicho identificable en cada uno de los muchos mercados de los países estratégicamente importante.
Una excelente estrategia inicial para lograr el crecimiento de las ventas interacciones es usar las plantas nacionales como una base de producción para exportar bienes a los mercados foráneos.

Las Estrategias Multinacionales tienen sus peligros, permiten muy poca coordinación estratégica entre los países y no está estrechamente ligada a la ventaja competitiva; responde a las condiciones locales del país, no ayuda a que una compañía internacional y las compañías nacionales de los países anfitriones. Debido a que una Estrategia Global es más uniforme de un país a otro, ayuda a que una compañía se concentre en asegurar una ventaja competitiva duradera sobre sus rivales nacionales e internacional.

	Diferencias entre la estrategia Multinacional y la Global

	
	Estrategias Multinacionales
	Estrategias Globales

	Escenario Estratégico
	Países objetivo y áreas comerciales seleccionadas
	La mayoría de los países que constituyen mercados cruciales para el producto [América del Norte, Comunidad Europea y Grupo del Pacifico (Australia, Japón, Corea del Sur y Asia Sus oriente)]

	Estrategia Empresarial
	Adaptar estrategia para que se ajusten las circunstancias de cada país anfitrión; muy poco o ninguna coordinación de estrategia a través de los países.
	La misma estrategia básica en todo el mundo; pequeñas variaciones país por país cuando sean esenciales.

	Estrategia de la línea de productos
	Adaptada a las necesidades locales.
	Principalmente productos estandarizados que se venden en todo el mundo.

	Estrategia de Producción
	Plantas diseminadas en muchos países anfitriones.
	Plantas localizadas donde pueda lograrse la máxima ventaja competitiva (en países de bajo costo, cerca de mercados importantes, diseminadas geográficamente para minimizar los costos de embarque o el uso de unas cuantas plantas a nivel mundial para maximizar la economía de escala)

	Almacenamiento, prima y componentes.
	Preferencia por tener a los proveedores en el país anfitrión requiere que existan fuentes locales.
	Proveedores atractivos de cualquier lugar del mundo

	Mercadotecnia y Distribución.
	Adaptadas a las practicas y la cultura de cada país anfitrión.
	Mucha mayor coordinación a nivel mundial; ligera adaptación a las situaciones del país anfitrión en caso de ser necesario.

	Organización de la Compañía.
	Forman compañías subsidiarias para manejar las operaciones en cada país anfitrión; cada subsidiaria funciona de manera más o menos autónoma para ajustarse a las condiciones del país anfitriones.
	Toadas las decisiones estratégicas importantes están estrechamente coordinadas en las oficinas centrales; se usa estructura global de la organización para unificar las operaciones en cada país.


Los mercados con el beneficio protegido son aquellos mercados en países donde una compañía tiene una posición fuerte o protegida y de donde obtiene beneficios importantes. Por ejemplo JAPON; para la mayoría de las empresas japonesas debido a que las barras comerciales que erigió el gobierno evitan que las compañías extranjeras compitan para obtener una fijan gran parte de las ventas japonesas. Contra la protección contra la amenaza de la competencia extranjera en su mercado de origen, estas pueden cobrar con toda seguridad precios ligeramente más altos a sus clientes japoneses y así obtener utilidades muy atractivas en casa. 

Para defenderse de los competidores globales, las compañías no tienen que competir en todos o incluso en la mayoría de los mercados pero si lo tienen que hacer en todos los mercados críticos; 

· Mercados con el beneficio protegido de los competidores claves.

· Que tienen altos volúmenes de ventas.

· Que ofrecen márgenes de beneficio excepcionalmente buenos a causa de las débiles presiones competitivas.

Si la compañía compite en la mayor cantidad posible de mercados críticos, tendrá una mayor capacidad de usar subsidios cruzados como defensa contra los competidores. Los subsidios cruzados constituyen una poderosa arma competitiva que implica usar las utilidades obtenidas en uno o más mercados de la compañía para apoyar una ofensiva competitiva contra rivales claves o para lograr una mayor penetración en un mercado critico. Los subsidios cruzados son más poderosos cuando una compañía global con varios mercados con el beneficio protegido se dedica con agresividad a lograr el dominio a largo plazo del mercado global. Un competidor exclusivamente nacional y un competidor multinacional sin coordinación estratégica entre sus estrategias con sensibilidad local son vulnerables a la competencia de los rivales dedicados a obtener el dominio global. La competencia global puede usar precios más bajos para atraer al cliente nacional. 

Estrategias para los líderes de la Industria.

Se basa en el principio de que la mejor defensa es un buen ataque. Los lideres con mente ofensiva tratan de “dar el primer paso” para crear una ventaja competitiva duradera y una sólida reputación como el líder.

Luchar por convertirse en la fuente de nuevos productos, mejores características de rendimiento, mejoras en la calidad, mayores servicios al cliente y formas de reducir los costos de producción no sólo ayuda a que el líder evite sentirse satisfecho sino que también mantiene a los rivales a la defensiva, luchando por conservar el paso.

Un líder ofensivo inteligente permanece alerta para encontrar formas en las cuales sea más fácil y menos costoso para los clientes potenciales cambiar sus compras de compañías que ocupan el segundo lugar a sus propios productos. 

La esencia de “fortificarse y defenderse” es complicar la entrada a nuevas compañías y para que los retadores ganen terreno. Las metas de una defensa fuerte son conservar la participación en el mercado actual, fortalecer la posición en el mercado vigente y protege cualquier ventaja competitiva que tenga la compañía.
Algunas acciones defensivas pueden incluir:

· Introducir más marcas para igual los atributos de los prontos.

· Idear formas de que sea más difícil o costoso para los clientes cambiar a los productos rivales.

· Ampliar la línea de productos para cerrar los posibles nichos vacantes en los cuales se pusieran meter los competidores.

· Mantener precios razonables y una calidad atractiva.

· Invertir lo suficiente para continuar siendo competitivo en costos y permanecer en la vanguardia tecnológica.

· Patentar la tecnología alternativa.

· Firmar contratos exclusivos con los mejores proveedores y comerciantes.

Estrategias para compañías que ocupan el segundo lugar.

Se hallan en posiciones más débiles en el mercado que el o los líderes. Mantienen sus posiciones actuales debido a que las utilidades siguen siendo adecuadas. Es raro que una compañía mejore su posición competitiva por imitación a la compañía líder.

Cuando las producciones grandes reducen de manera importante los costos unitarios y proporcionan a las compañías con poca participación sólo cuentan con dos opciones estratégicas viables:
1- Aumentar su participación en el mercado: Se basa en convertirse en el productor de menor costo y usar precios más bajos para ganar a los clientes de los rivales débiles y con costo más alto.
2- Retirarse del negocio: Usar estrategias de diferenciación basadas en la calidad, la superioridad tecnológica, el mejor servicio a cliente, el mejor costo o innovación.
Una compañía con poca participación puede ser capaz de reducir su desventaja de costo fusionándose con compañías más pequeñas o adquiriéndolas; las participaciones en el mercado combinadas pueden proporcionar el necesario acceso a las economías relacionadas con el tamaño.

Las compañías seguidores deliberadamente se abstienen de iniciar movimientos estratégicos que establezcan tendencias e intenten agresividad para robar clientes a los líderes.

Algunas compañías que ocupan el segundo lugar tratan de sobresalir de sus competidores; utilizando una serie de enfoques:

· Crean la reputación de tener los precios más bajos.

· Proporcionan calidad de prestigio a un buen precio.

· Brindar un servicio superior a los clientes.

· Diseñan atributos únicos en los productos.
Aquellas de tamaño grande y poca participación en el mercado tienen algunos obstáculos:

· Menos accesos a economías de escala en fabricación, distribución o promoción de ventas.

· Dificultad para obtener el reconocimiento de los clientes

· Falta de capacidad económica para pagar publicidad a gran escala a los medios de comunicación.

· Dificultad en proveer de fondos a los requerimientos de capital.
Estrategias para negocios débiles.

Una compañía que se encuentra en una posición competitiva de decadencia puede lanzar una modesta ofensiva estrategia dirigida ya sea a la producción de bajo costo o a “nuevos” temas de diferenciación, inyectando el suficiente dinero y talento al esfuerzo de ascender un peldaño o dos en las clasificaciones industriales.

Puede realizar una defensa agresiva, usando variaciones de la estrategia presente luchando para mantener sus ventas, su participación en el mercado, su rentabilidad y su posición competitiva en los niveles actuales.

Puede optar por una estrategia de abandonar inmediato y salirse del negocio, ya sea vendiendo a otra compañía o cerrando sus operaciones en caso de no encontrar un comprador.

Puede emplear una estrategia de cosecha, mantenimiento la reinversión a sus mínimos niveles y maximizando los flujos de efectivo a corto plazo como preparación para una salida ordenada. 
CONCLUSIÓN:
En la actualidad existe un solo Mercado en donde cada vez hay más competidores que quieren ser los dueños. Por eso las competencias son más duras; y existen distintos tipos de competidores como los Líderes, Los del Segundo Lugar y Los Negocios Débiles; que utilizan varias estrategias para poder seguir compitiendo y no desaparecer del mercado.

Empresas Nacionales y Multinacionales

Las Empresas Multinacionales en la actualidad están en proceso de transformarse en empresas Transnacionales (la cual veremos mas adelante), estas empresas se caracterizan principalmente por vender en varios países internacionales pero su origen no deja de ser el principal, además cada mercado nacional cuenta con estrategias distintas, debido a su cultura, creencias, etc.

Se prefiere también realizar el producto en el país origen, así también como las investigaciones y desarrollo en el país origen, otro punto que los distingue es que la mayoría de los accionistas también son predominantes del mismo país.
La Multinacional es uno de los modelos de empresa más pujante en la economía global.

Las 500 empresas Multinacionales más grandes suman casi el 25% de la producción del mundo y casi la mitad del total del comercio mundial. Estas poseen además gran parte de la tecnología del mundo y reciben alrededor del 80% de los derechos y  royalties tecnológicos.

Mas del 85% de la Multinacionales tienen sus bases en los países  ricos de Europa Occidental, Estados Unidos, Canadá, Australia y Japón, y se esta expandiendo a países como Corea, México, Argentina, y Brasil.

La gestión de una empresa Multinacional requiere de  un conjunto de

conceptuales de las empresas exclusivamente nacionales. Las Empresas Multinacionales poseen algunas ventajas económicas con respecto a las empresas exclusivamente nacionales. Entender cuales son las condiciones necesarias y suficientes para aprovechar esas ventajas en el trascurso del tiempo es el primer paso que exgerente de cualquier multinacional debe dar.

En la actualidad se ha reducido el tiempo en que tarda una empresa en situar sus  activos y sus empleados y recoger ganancias en otro país del extranjero.

Hoy en día, algunas empresas se convierten en grandes multinacionales en pocos años, alcanzan con rapidez el umbral crítico de tener más de la mitad de sus activos y empleados fuera del país de origen.

Los gerentes de las multinacionales tienen que prestar hoy más atención que en el pasado a los imperativos económicos estratégicos y organizaciones porque en la actualidad los costos de  un error son mucho mayores.

Las Empresas Transnacionales 
La Mundialización de la Producción, protagonizada por la empresa transnacional (ETN), es un elemento clave para comprender la globalización de la economía. Aunque en cierto sentido existen empresas multinacionales desde fines del siglo  XIX , estas eran casi exclusivamente del sector excéntrico, por lo que la moderna empresa transnacional, esencialmente un fenómeno posterior a la II  GUERRA MUNDIAL.

Estas ETN, son muchas de tamaño relativamente reducido y también se diferencian por la variedad de formas que adoptan sus estrategias de expansión. Entre ellas se incluyen  la segmentación, del proceso productivo, realizando tareas diversas en distintos países.

De este modo, las empresas Multinacionales han pasado de ser unas 7000, en la 2ª mitad  de los años setenta, acerca de  70.000 hoy en día, y el número de filiales de empresas transnacionales supera actualmente los 690.000, la mitad de las cuales se ubican en el  sur económico, destacando China, donde hay 215.000.

Amistades Peligrosas: Empresas Transnacionales, Poder Político y Poder Mediático

Las empresas transnacionales están detrás del 85 por ciento de la Inversión Extranjera Directa (IED) y del 66 por ciento del comercio mundial. Estas cifras nos indican que las ETN son el actor económico más relevante del sistema global actual. Además, este poder económico se traduce en poder e influencia política, lo que es utilizado por las ETN para moldear el contexto en función de sus intereses.

El objetivo principal de la ETN es la obtención y la maximización de beneficios. En consecuencia, las grandes empresas buscan continuamente nuevas formas de reducir costes y de incrementar sus ingresos, nuevos lugares en los que extraer recursos naturales y materias primas y países con marcos reguladores más laxos que les permitan contratar mano de obra barata y sin restricciones ambientales. Y, por ello, no dudan en incidir, desde la posición de poder que ostentan, en el cambio de legislaciones e, incluso, de Gobiernos

Las ETN han ido transformando su actividad y forma de relacionarse con el mundo. En los siglos XVII y XVIII eran compañías comerciales que importaban grandes cantidades de metales preciosos de las colonias. Más tarde en el siglo XIX y con la Revolución Industrial, Europa se concentró en

desarrollar su propia industria manufacturera y las ETN existentes en las colonias importaban materias primas para las grandes urbes. En la primera mitad del siglo XX las transnacionales pasan a organizar las actividades productivas en el extranjero, en empresas filiales, que son una copia de la empresa matriz.

En el contexto actual, con un capitalismo todavía más globalizado, las ETN avanzan en su transnacionalización y establecen redes de producción, comercialización y finanzas a nivel internacional. La acumulación de capital y poder político en manos de las ETN se acentúa más que en ninguna otra época. La propiedad de la empresa puede ser compartida por personas de diferentes nacionalidades a raíz de su participación en los mercados financieros.

La carrera de las fusiones y las subcontrataciones o la radicalización del ahorro

La transnacionalización empresarial es un imperativo derivado de la competencia existente en un mercado capitalista mundializado. Por lo tanto, el factor principal que mueve a las empresas a invertir en el extranjero es la competitividad. Esta competitividad puede responder a una doble lógica, la de triunfar en el mercado o la de protegerse para no ser absorbida.

Los principales mecanismos que utilizan las ETN hoy en día para actuar y extenderse a nivel global son la fusión y la subcontratación. La fusión implica que los activos, los pasivos y las operaciones de dos empresas se combinan para establecer una nueva entidad cuyo control reside en un equipo integrado por ambas o únicamente por una de ellas (en este último caso se habla de adquisición).

Ello les permite conseguir mayores economías de escala, ser más competitivas y más fuertes para poder afrontar los nuevos retos que plantea el mercado. La integración empresarial –implícita en todo proceso de fusión– puede realizarse de tres maneras:

• Integración horizontal: se produce cuando dos empresas del mismo sector se fusionan. Casos como los del Banco Bilbao Vizcaya Argentaria (BBVA) o Repsol-YPF son un buen ejemplo de ello.

• Integración vertical: en este caso, se asocian empresas que se dedican a diferentes etapas del proceso productivo, de manera que la empresa resultante tiene un mayor dominio sobre la totalidad del proceso.

• Integración diversificada: consiste en la asociación entre empresas que trabajan en campos que no tienen mucho que ver. Estas fusiones permiten disminuir riesgos y aumentar la solidez financiera. Como resultado de ello nacen los llamados conglomerados, que no son una forma avanzada de empresa (ya que no se especializan en ningún campo) pero sí la fórmula más especulativa y que puede tener mayor rentabilidad a corto plazo.

Al contrario de lo que puede parecer, las empresas que se fusionan, aunque se expansionen y crezcan, no tienen porqué hacerse más grandes. De hecho, las fusiones permiten a las empresas reestructurarse, evitar duplicar funciones, subcontratar actividades que no son estratégicas y por lo tanto hacerse más ligeras en concepto de mano de obra, infraestructuras o personal directivo.

EL MUNDO SEGÚN WAL-MART: EL GODZILLA DE LA GLOBALIZACIÓN CAPITALISTA

Desde hace años el debate sobre la globalización capitalista ha tomado buena cuenta del papel primordial de las empresas multinacionales y su poder casi omnímodo. Tal vez se ha prestado menos atención al papel decisivo de determinadas empresas que se han encargado de remodelar el sistema en su totalidad y así proseguir ese proceso devastador y silencioso que llamamos acumulación del capital. Y ahora se avista un nuevo gigante en el horizonte, una empresa minorista del bucólico Estado de Arkansas, propiedad de una sola familia, con miles de supertiendas en todo el mundo.

Esta empresa “todo en uno” tiene 1,7 millones de trabajadores y acapara el 8,9 por ciento de todo el comercio minorista de EE UU. Y ahora el monstruo traza un camino de destrucción que supera con creces las hazañas más brutales de ese mítico dinosaurio de invención japonesa que arrasaba Tokio una y otra vez. Sí, estamos hablando de la temida Wal-Mart, ese engendro de película que devora puestos de trabajo, sueldos, niveles de vida, sistemas sanitarios, valores inmobiliarios, tiendas y economías locales; todo según la lógica implacable de un Estado policial que practica una discriminación consciente contra las mujeres. Es más: su explotación hasta el máximo de la deslocalización de la producción significa que Wal-Mart tendrá un peso específico en agudizar lo que se vislumbra como el enfrentamiento principal del siglo XXI, el de China y Estados Unidos.

En resumidas cuentas Wal-Mart es realmente el monstruo mas terrorífico de todos, es líder en toda una serie de tendencias de la actual fase de la globalización capitalista. La empresa de Arkansas por sí sola acelera y agrava la carrera empresarial hacia abajo en cuanto a sueldos, condiciones de trabajo, niveles de vida, niveles de sindicalización y derechos individuales y colectivos.
CHINA QUIERE OTRO DESTINO: MULTINACIONALES DE IDA Y VUELTA

Más de medio millón de empresas de inversión extranjera están implantadas en China, en sectores como la industria manufacturera, en primer lugar, pero también en las infraestructuras, los servicios y el comercio, con inversiones realizadas por un monto total de más de 600.000 millones de dólares. De las 500 mayores multinacionales del mundo, cerca de 450 han realizado inversiones en China, y buena parte de ellas han establecido en este país su oficina regional para Asia-Pacífico. Se estima que dos terceras partes de las empresas extranjeras implantadas en China han logrado ganancias, y las dos quintas partes de las multinacionales han tenido beneficios superiores al promedio internacional.
CONCLUSIÓN:
En la actualidad, debido a la globalización, la mayoría de las empresas Multinacionales se están transformando en Empresas Transnacionales, es muy difícil distinguir en estos momentos una Empresa Multinacional;

Por ultimo, Las ETN son un actor político de primer orden a raíz de su capacidad de incidencia en la agenda política y en las reglas de juego globales. A pesar de ello, no están sometidas a ningún tipo de control democrático. Tampoco se cuenta actualmente con los marcos jurídicos adecuados para controlar su actividad económica y penalizar determinadas externalidades que generan: depredación de recursos naturales, violación de Derechos Humanos y laborales.
Invasión a IraK (2003).

Antecedentes

En 1993, tras la segunda guerra del Golfo Pérsico, Irak fue sometido a una serie de sanciones por parte de Naciones Unidas que establecían, entre otras cosas, un embargo y la obligación de que todas las armas de destrucción masiva fueran destruidas. El régimen del entonces presidente de Iraq, Sadam Husein, se resistió a colaborar activamente con los inspectores de la ONU, a pesar de las consecuencias para la población del embargo, y de los intermitentes bombardeos a los que el país era sometido por parte de los ejércitos británico y estadounidense. 

Tras la invasión de Afganistán de 1992, el presidente de Estados Unidos George W. Bush situó a Iraq dentro del que denominó como Eje del Mal, acusando al régimen de Saddam Hussein de tener gran cantidad de armas de destrucción masiva, de tener vínculos con Al-Qaida, y de ser un peligro inminente para la Humanidad, basándose en supuestos informes secretos. 

En todo el proceso de inspección de la ONU, a cargo del grupo de inspectores de Hans Blix, no se habían logrado encontrar armas de destrucción masiva. Los inspectores acusaron en varias ocasiones a Iraq de no colaborar con las inspecciones, a pesar de lo cual consideraban que no existían razones para pensar en la existencia de las armas prohibidas. Este argumento fue rechazado por Bush, que afirmó que los iraquíes estaban engañando a los inspectores. Fuentes del Consejo de Seguridad de la ONU dijeron más tarde que si EE.UU. no hubiera atacado, en poco tiempo se habría resuelto si Iraq tenía o no armas de destrucción masiva. 

Tras meses presionando al Consejo de Seguridad de Naciones Unidas para que aprobaran una resolución apoyando la invasión, y que fue incapaz de lograr por falta de apoyos, Bush reunió lo que se llamó el trío de las Azores, formado por José María Aznar, presidente español, Tony Blair, presidente del Reino Unido, y él mismo, con el fin de anunciar una alianza con el fin de invadir Irak y derrocar a Hussein. La reacción de la opinión pública mundial fue abrumadoramente contraria, haciéndose notar especialmente en las manifestaciones globales contra la guerra de Iraq, pero fue ignorada por la alianza. 

«Irak —dijo el líder iraquí— no tiene interés en la guerra. Ningún funcionario iraquí, ningún ciudadano iraquí ha expresado el menor deseo de ir a la guerra. La pregunta es a la otra parte: ¿están buscando un pretexto para justificar una guerra contra Irak?» 

La invasión

El 20 de marzo de 2003 comenzó la invasión de la coalición a Irak en violación directa del Derecho Internacional y sin aprobación del Consejo de Seguridad de las Naciones Unidas. 

El conflicto fue breve, y con mínimas bajas para el ejército invasor, debido a la desigualdad entre los ejércitos implicados: Irak carecía de defensas antiaéreas como consecuencia del embargo, y estar su ejército y economía en pésimas condiciones. En ningún momento del conflicto el ejército iraquí utilizó nada que se pareciera a un arma de destrucción masiva. 

La posguerra.

Tras la destrucción del estado iraquí, EE.UU. proclamó su victoria, y comenzó la ocupación de Irak por la coalición internacional. La primera medida de las fuerzas ocupantes fue la disolución del ejército y la policía iraquíes, lo que provocó graves problemas de inseguridad. 

El día 13 de diciembre, Sadam Husein es atrapado por fuerzas norteamericanas y kurdo-iraquíes. Desde esta fecha la coalición no ha encontrado ninguna de las supuestas armas de destrucción masiva que se utilizaron como pretexto para la guerra contra Iraq. 

Esto provocó una encarnizada lucha de credibilidad de Tony Blair contra la BBC a la cual el Poder Judicial Británico había quitado la razón frente al premier británico, pero las encuestas revelaron que su credibilidad cayó notablemente en favor de la BBC. Algunos grupos de Australia reclamaron su dimisión. 

En cuanto a George Bush, argumentó que había actuado por información de la CIA. El director de la Agencia negó que se hubiera afirmado la existencia de armas de destrucción masiva en Irak. El presidente norteamericano creó, en consecuencia, una comisión destinada a investigar si los informes de inteligencia justificaban la invasión a Iraq. 

El 12 de enero de 2005 el gobierno de EE.UU. cerró oficialmente la búsqueda de armas de destrucción masiva en IraK, sin ningún resultado positivo. 

Causa de las guerras: Materias primas estratégicas.

Petróleo, gas y uranio son los recursos naturales estrella. Pero ¿cuáles son las otras materias primas más estratégicas? Ésta es una lista de 12 de ellas que condicionan el crecimiento de la producción o la riqueza mundiales y que son clave por razones políticas o estratégicas para la economía de las potencias, las grandes multinacionales y para el sector armamentista.

 Desde los aviones más sofisticados hasta las consolas de videojuegos, todos los avances tecnológicos dependen de sólo un puñado de recursos naturales por los que se está pagando un alto precio. La tonelada de cobre y zinc se vende al doble que hace un año, es decir, unos 8.800 y 4.000 dólares (7.000 y 3.000 euros) respectivamente; el oro o la plata están por las nubes, con precios no vistos desde los 80, por no hablar de lo que cuesta hoy un barril de petróleo. El índice Goldman Sachs, que mide la evolución de los 500 recursos naturales más solicitados, muestra que sus precios se han triplicado desde 1999.

La gran demanda que ha provocado el crecimiento económico de China ha distorsionado en los últimos años el mercado mundial, aunque algunos expertos estiman que esta tendencia no parece sostenible a largo plazo. Otros factores, como la oleada de populismo en Latinoamérica o conflictos bélicos en zonas de África, afectan también en gran medida al precio de algunas de estas materias, por encontrarse en esos lugares sus principales reservas conocidas. 

En muchos casos, e incluso si se descubrieran nuevos y abundantes yacimientos, las inversiones que pudieran realizarse para reducir la dependencia de una materia tardarían una década en dar frutos. Quizá por ello los Estados frágiles o fallidos, como Sudán, Guinea Ecuatorial o la República Democrática del Congo, que han recibido el don de atesorar estas joyas de la economía mundial, son presas fáciles de la desestabilización y de los oscuros intereses. 

China merece un capítulo aparte. No sólo por ser un consumidor insaciable, sino por haberse convertido, en un abrir y cerrar de ojos, en la más importante y, en muchos casos, única fuente de algunas de estos materiales tan deseados. Ya es el principal exportador de carbón, aluminio, manganeso, zinc y tungsteno, entre otros. 

Algunos de ellos son: el titanio, el grupo del platino, el coltan el aluminio, el manganeso, el cobre, los diamantes, el cobalto, el aluminio, el germanio, el grafito, el cromo, el niquel etc. 
Commodity

Es todo bien que es producido en masa por el hombre, o del cual existen enormes cantidades disponibles en la naturaleza, que tiene valor o utilidad y un muy bajo nivel de diferenciación o especialización. Pero esta definición es bien amplia y alcanza a muchos bienes distintos. Sin embargo, hay muchos bienes que no cumplen con nuestra definición de commodity y que por tanto, no son considerados como tales. Veamos algunos ejemplos.

Como habíamos dicho, la soja, el maíz y el trigo, entran dentro de nuestra definición. Son bienes producidos en masa por el hombre y tienen un muy bajo nivel de diferenciación, ya que el trigo  producido  en la  provincia de  Buenos Aires, no es esencialmente  distinto del producido en Córdoba o en algún lugar de los Estados Unidos

El oro, la plata o el petróleo también entran en nuestra definición, ya que hay enormes cantidades disponibles en la naturaleza. En cuanto al nivel de diferenciación o especialización, el oro extraído en distintos lugares del mundo, va a tener esencialmente las mismas cualidades. 
Veamos otros ejemplos. El agua del mar, no es un commodity ya que aunque es un bien con mucha disponibilidad, no tiene un valor o utilidad. Lo mismo va a suceder con las cenizas volcánicas, que salvo en casos muy puntuales, no tendrán un uso de importancia económica. 

Ahora bien, ¿por qué no decimos que una computadora es un commodity? La respuesta está en que el nivel de diferenciación es decididamente alto, y las especificaciones también varían de un modo muy amplio. ¿De qué computadora estaríamos hablando? ¿Dell, Hewlett-Packard o Toshiba? ¿Estaríamos hablando de computadoras portátiles o de escritorio? Podríamos agregar también que cada computadora podría diferir sensiblemente en la memoria RAM, en la capacidad del disco rígido, en la velocidad del microprocesador, en la placa de gráficos, etc. 

Al estar en presencia de un bien con un alto nivel de diferenciación, vamos a estar hablando de un mercado con altos márgenes de ganancias en comparación con un mercado que no tiene diferenciación y en consecuencia márgenes de ganancias más exiguos (este último, es el caso del mercado de los commodities). Sucede sin embargo, que cuando determinada industria evoluciona de modo que muchos participantes pueden realizar algo que antes podía realizar sólo una determinada firma, se habla de “comoditización” de un producto o industria. 

Ejemplos de esto pueden encontrarse en la industria farmacéutica donde en lugar de consumirse sólo medicamentos hechos por un determinado laboratorio, se puede acceder a la droga genérica de un modo más barato. Al decir “esta droga se ha transformado en un commodity”, se quiere decir que ya no hay una diferenciación especial ni márgenes especialmente amplios por producir tal droga. Hoy podría decirse eso de la aspirina, cuando en sus comienzos era sin dudas un producto innovador y de altos márgenes para quienes la producían. Hoy la aspirina es un commodity, al punto tal que nadie hace una gran diferencia entre tomar la hecha por un laboratorio u otro.

¿Cómo se clasifican los commodities?

Dentro de nuestra definición bien amplia de commodities, vamos a encontrar grupos distintos. Veamos cuáles son:

Granos: Soja, Trigo, Maíz, Avena, Cebada.
Softs: Algodón, Jugo de Naranja, Café, Azúcar, Cacao.
Energías: Petróleo Crudo, Fuel Oil, Gas Natural, Etanol, Nafta.
Metales: Oro, Plata, Cobre, Platino, Aluminio, Paladio
Carnes: Ganado Bovino Vivo, Ganado Porcino Vivo, Manteca, Leche,
Financieros: Bonos de 30 años, Notas de 10 años, Eurodollar, Fed Funds a 30 días
Índices: Dow Jones, S&P500, Nasdaq100, Nikkei225, E-Mini Nasdaq
Monedas: Libra Esterlina, Euro, Peso Mexicano, Rand de Sudáfrica, Franco Suizo

A partir de esta clasificación en grupos, hacen su aparición los commodities relacionados con lo financiero. Esto habla del modo amplio en el que hay que entender a los commodities. Después de todo, los euros que pueda comprar una persona en Alemania, serán los mismos que podrá adquirir en alguna casa de cambio en Argentina.

Pero, ¿en qué puede afectarnos todo esto?
Los commodities están mayormente denominados en dólares. ¿Y qué se espera del dólar en el mundo? Esta es la pregunta verdaderamente difícil.


Una mayoría importante cree que debería depreciarse con respecto al resto de las monedas y es mucha la negatividad general a nivel mundial con respecto al dólar.
Pero si algo nos enseñan los mercados financieros, es que cuando la inmensa mayoría tiene una postura adoptada frente al precio de un activo, sucede justamente lo opuesto y

con mucha violencia.

Esto se traduciría una fuerte revalorización del dólar a nivel mundial. De suceder esto, los precios de los commodities, denominados en dólares, deberían caer marcadamente.

¿Por qué habría de afectarnos? Porque si esto se diera, al ser nuestro país un gran productor de commodities agrícolas, vería sus ingresos negativamente afectados.
Hay que estar con la paraguas a mano: puede volver a llover en cualquier momento.

Materias primas: la industria europea necesita acceder a las materias primas fundamentales

Las materias primas son un componente esencial tanto de los productos de alta tecnología como de los de consumo cotidiano, como los teléfonos móviles, los módulos fotovoltaicos de capa fina, las baterías de iones de litio, el cable de fibra óptica, los combustibles sintéticos y otros muchos productos. Sin embargo, su disponibilidad soporta una presión cada vez mayor, según el informe de un grupo de expertos presidido por la Comisión Europea que fue publicado el 17 de junio de 2010.

En una Comunicación publicada el 2 de febrero de 2011, la Comisión volvió a poner de relieve la importancia de las materias primas y el peligro de la excesiva volatilidad de los precios en los mercados de productos básicos. Estas fluctuaciones de precios, a menudo resultado de medidas proteccionistas, aumentan la inflación y distorsionan los mercados mundiales de materias primas, lo que a su vez tiene un efecto negativo en numerosos sectores europeos, desde la industria agrícola a la automovilística.

En este informe, que ofrece por primera vez una visión de conjunto del acceso a las materias primas minerales en la UE, catorce materias primas se consideran "fundamentales" para la Unión Europea: antimonio, berilio, cobalto, espato flúor, galio, germanio, grafito, indio, magnesio, niobio, metales del grupo del platino (PGM), tierras raras, tantalio y volframio. Aún no figura en la lista el mercurio.

En el peor de los casos, la industria europea podría verse obligada a interrumpir la producción en la UE si fuera imposible importar las materias primas necesarias o si estas se encarecieran hasta niveles nefastos para la competitividad de las empresas europeas. 

Para prevenir semejante situación de escasez, el Vicepresidente de la Comisión Europea, Antonio Tajani, ha subrayado lo siguiente: Nuestro objetivo es garantizar que la industria europea pueda seguir ejerciendo su liderazgo en cuanto a nuevas tecnologías e innovación. Por tanto, debemos asegurarnos de que nada obstaculice el acceso de las empresas a las materias primas. Necesitamos juego limpio en los mercados exteriores y un marco adecuado para promover el suministro sostenible de materias primas a partir de fuentes de la UE, así como mejorar la eficiencia de los recursos y reciclar más.

Las previsiones indican que la demanda de una serie de materias primas fundamentales podría más que triplicarse entre 2006 y 2030. El aumento de la demanda se explica por el crecimiento de las economías en desarrollo y por la aparición de nuevas tecnologías. El alto riesgo que corre el suministro de las materias primas fundamentales se debe a que gran parte de la producción mundial procede de unos pocos países

La concentración de la producción se ve en muchos casos agravada por unas bajas tasas de sustituibilidad y reciclaje. Por otra parte, muchas economías emergentes aplican estrategias de desarrollo industrial basadas en instrumentos comerciales, fiscales y de inversión cuyo propósito no es otro que reservarse su base de recursos para su uso exclusivo.

Dependencia de las materias primas en América Latina: ¿Qué pasaría si el auge se convirtiera en una caída?
Como región exportadora de materias primas, América Latina se ha beneficiado significativamente del auge de precios de las materias primas de los últimos diez años. Sin embargo, ante la posibilidad de una nueva recesión mundial, cabe preguntarse qué pasaría si este auge se convirtiera en una caída.

En la última edición del informe del FMI Perspectivas económicas: Las Américas se examina la dependencia de las materias primas en América Latina desde una perspectiva histórica. En nuestro estudio también analizamos el efecto de un fuerte desplome de los precios de las materias primas en las economías de mercados emergentes y las políticas que podrían proteger a los países de un shock de esa naturaleza.

Más dependiente pero también más diversificada
La importancia económica de las exportaciones de materias primas puede evaluarse viendo su tamaño en proporción del PIB (dependencia de materias primas), así como en relación con las exportaciones totales de bienes y servicios (diversificación de las exportaciones).

La primera relación nos indica el impacto potencial de un shock de precios de las materias primas en el producto bruto interno, mientras que la segunda nos da una idea de la capacidad de las economías para ajustarse a un shock de precios de las materias primas. Existen diferencias notables entre los países de la región desde el punto de vista de estas dos dimensiones:

· América del Sur depende hoy de las materias primeras tanto (o más ) que 40 años atrás, siendo las exportaciones de bienes básicos aproximadamente 10 por ciento del PIB en 2010 (véase el gráfico 1, panel de la izquierda). Esto contrasta claramente con el patrón observado en México y América Central donde la dependencia de las materias primas se ha reducido considerablemente, y se logró un equilibrio en lo que respecta al comercio de estos bienes en 2010. También es una tendencia muy diferente de la observada en las economías emergentes de Asia, que se transformaron de exportadoras netas de materias primas en 1970 a importadoras netas en 2010.

· Al mismo tiempo, América Latina en su conjunto es hoy más diversificada que hace 40 años, dado que las exportaciones no relacionadas con las materias primas han crecido más rápidamente que las exportaciones de materias primas en las últimas cuatro décadas, especialmente en México y América Central (véase el gráfico 1, panel de la derecha). Sin embargo, no todos los países han mantenido esta tendencia: los países exportadores de energía (Colombia, Ecuador y Venezuela) y metales pesados (Chile y Perú) han experimentado una mayor dependencia de las materias primas y una diversificación escasa o nula de las exportaciones, por lo que hoy son especialmente vulnerables a un desplome de los precios de las materias primas.

Los precios de la energía y los metales son muy sensibles al crecimiento mundial.
Los precios de muchas materias primas han evolucionado de manera parecida durante el último ciclo, pero la magnitud de sus auges y su sensibilidad al producto mundial han variado de una categoría a otra (véase el gráfico 2):

· Los precios de la energía y los metales se han triplicado desde 2003, y actualmente se encuentran en torno a los máximos históricos de la década de 1970. Sin embargo, estos precios son muy sensibles al producto mundial, como se observó durante la crisis de 2008–09 y todas las recesiones anteriores (la única excepción fueron los shocks del petróleo de la década de 1970).

· El auge de los precios de los alimentos desde 2003, por otro lado, ha sido menos espectacular. Estos precios han aumentado alrededor de 50 por ciento, y esa escalada ha revertido solo en parte la pronunciada tendencia descendente que se observó antes, durante varias décadas. Al mismo tiempo, los precios de los alimentos son mucho menos sensibles al crecimiento mundial.


Las políticas importan

La historia de episodios de desplome de términos de intercambio en los últimos 40 años nos indica que estos shocks de precios pueden tener un impacto considerable en la región, y pueden ser aún más importantes que otros shocks externos (véase el gráfico 3). Pero su magnitud no logra explicar plenamente el desempeño económico de distintos países durante los episodios de shocks de precios.

En cambio, las políticas aplicadas durante los años de auge tienen un papel determinante en el desempeño económico subsiguiente de los países. En nuestro estudio encontramos que:

· Los países que se comportan con más prudencia durante la fase de auge (evitando el deterioro de la posición fiscal y la posición externa subyacentes) logran un mejor desempeño durante la caída.

· La flexibilidad del tipo de cambio es un poderoso mecanismo de absorción de shocks, aunque con un efecto menor en las economías altamente dolarizadas.

· En países con fundamentos económicos sólidos, un mayor grado de integración financiera con el resto del mundo también puede contribuir a amortiguar los shocks, ayudando a mantener el financiamiento externo.

América Latina ha cosechado los frutos de la escalada de precios de las materias primas de la última década. Para preservar estos logros es necesario adoptar, mientras persistan estas condiciones favorables, un conjunto adecuado de políticas que permita prepararse para hacer frente a un posible shock. Esto es especialmente importante en el caso de los exportadores de energía y metales, que son especialmente vulnerables a una desaceleración mundial.

Recesión

En Macroeconomía, se entiende por recesión la disminución generalizada de la actividad económica de un país o región, medida a través de la bajada, en tasa anual, del Producto Interior Bruto (PIB) real, durante un periodo de tiempo suficientemente prolongado. 

Se suele caracterizar por una reducción de casi todas las variables económicas como son:

· La producción de bienes y servicios
· El consumo: particularmente suelen descender las ventas de automóviles y viviendas

· La inversión: suele ser especialmente sensible en las recesiones, teniendo caídas muy pronunciadas durante estos periodos. Cuando empeora la situación económica, una gran parte es atribuible a las reducciones del gasto en nuevas inversiones, que son suspendidas o aplazadas en el tiempo.

· El empleo: la caída de la producción de bienes y servicios, provoca que las empresas demanden menos mano de obra y por tanto se produce un aumento del desempleo, así lo muestra la Ley de Okun
· El beneficio de las empresas
· Las cotizaciones de los índices bursátiles
· La inflación: suele bajar durante los periodos de recesión. Al descender la demanda de materias primas, caen sus precios. Los salarios y los precios industriales tienen menos tendencia a bajar, pero tienden a subir menos deprisa en las recesiones económicas.

La recesión puede producirse de forma suave o abrupta. En este último caso hablamos de crisis. El proceso se complica cuando un elevado número de empresas entra en quiebra y arrastra a los proveedores pudiendo llegar en algunos casos a lo que normalmente denominamos crisis. Tal disminución generalmente provoca un gran desempleo. Si la recesión es muy seria, se conoce como depresión.

Causas de las recesiones:

Algunas causas de la recesión son la sobreproducción, la disminución del consumo (atribuible a la preocupación sobre el futuro, por ejemplo), la carencia de innovaciones y de formación de nuevo capital, y fluctuaciones casuales. Las recesiones suelen estar motivadas por oscilaciones de la demanda agregada.

CONCLUSIÓN:

El gran protagonismo que ocupan las materias primas en el desarrollo de la economía global nos da un panorama de lo frágil y delicado que es su empeño para la satisfacción de nuestras necesidades. Factores tan importantes, políticos, culturales, sociales, deberían consolidarse con ese mismo fin, pero si llegar a conflictos, guerras, barreras económicas,  como lo fue la guerra de Irak.

MAYOR INTERDEPENDENCIA DE LAS ECONOMÍAS

Concepto de interdependencia:

Interdependencia en su definición más simple, significa dependencia mutua. En política mundial, interdependencia se refiere a situaciones caracterizadas por efectos recíprocos entre países o entre actores en diferentes países. Donde existen efectos de costo recíproco en los intercambios (aunque no necesariamente simétricos) hay interdependencia.
Interdependencia económica
Todos los países (estado-naciones) son dependientes en diferentes grados, en cada una de las siguientes áreas: comercio, tecnología, comunicaciones, migración, entre otras. Todo esto, en el contexto de la globalización, que obliga a los países a mantenerse en una constante interdependencia al relacionarse en distintas aristas, como las anteriores.

La interdependencia económica es una consecuencia de la especialización, o de la Cournot, quien escribió que el sistema económico era en realidad un todo, cuyas partes están conectadas y reaccionan con cada una de las otras. La interdependencia no es rígida, porque las organizaciones, los individuos y las naciones pueden cambiar su producción desde un conjunto de productos a otro.

Por otro lado, las relaciones que se establecen entre las naciones imperialistas y las colonias no son unilaterales, es decir, no sólo las colonias necesitan a las potencias para su desarrollo, pues las potencias también necesitan a las colonias para obtener materia prima y como mercados para colocar sus mercancías y/o exportar sus capitales.

La economía mundial actual se caracteriza por una creciente interdependencia, la cual facilita la transmisión de perturbaciones económicas y financieras, desde incluso lugares distantes geográficamente, a las economías más débiles como consecuencia del proceso de globalización  de la sociedad.

Los sectores económicos y su interdependencia: 

Clasificación:
Primario: son las actividades realizadas con los recursos o materias primas, agricultura (cereales, vid, olivo, hortofrutícolas, plantas industriales como algodón, remolacha, azúcar, tabaco), ganadería: ha disminuido por el desarrollo de la agricultura y la deforestación y pesca: ha aumentado el consumo

Secundario o industrial (construcción e industrias) transforman las materias primas que se convierten en productos elaborados o semielaborados,

Terciario o servicios (transportes, educación, sanidad, banca, comercio, ocio, turismo) la prestación de actividades. Clasificación de los servicios: privados (particulares o empresas), públicos (facilitados por el estado)

Esta interdependencia se refiere no sólo al comercio en sí, sino también a los movimientos de capital, trabajo y tecnología.
Bloques comerciales

Un bloque comercial es una organización internacional que agrupa a un conjunto de países con el propósito de obtener beneficios mutuos en el comercio internacional y en general en materia económica, sin perjuicio de que en la mayor parte de los casos la conformación de bloques de países tiene motivos políticos. Estas formas de unión entre países se realizan a partir de la firma de tratados internacionales que pueden ser de distintos tipos.

La mayoría de los bloques comerciales en la actualidad están definidos por una tendencia regionalista, mientras que las relaciones comerciales de carácter no regional tienden a ser bilaterales, o a darse entre bloques comerciales en formación.

Los bloques comerciales pueden clasificarse de acuerdo a su nivel de integración económica.
Tipos de bloques comerciales
Área de preferencias comerciales: Los países establecen preferencias sociales para comerciar unos con otros, hay librecambio de productos únicamente alimenticios.

Zona de libre comercio o Área de libre comercio, formada por un tratado entre dos países (Tratado de libre comercio). Los bloques comerciales pueden tener un enfoque meramente comercial (como el TLCAN) o incluir aspectos culturales y religiosos, como la UE.

Los países involucrados establecen precios únicos para determinados productos que intercambian entre sí. Esto ocurre en los bloques del NAFTA (o TLCAN) y ASEAN. Ralf Lemus

Unión aduanera: En este caso se vinculan dos mecanismos; a) los aranceles únicos para el intercambio de productos entre los países que conforman el bloque, y b) los aranceles únicos para la comercialización de productos con otros países que no forman parte del bloque.

Mercado Común: El Bloque establece un único arancel para países externos. Hay libre circulación de bienes y personas. Ejemplo: Mercado Común del Sur MERCOSUR

Unión económica: Suma los acuerdos que plantea la zona de libre comercio y la unión aduanera pero incluye además la creación de una moneda común. Esto se ha realizado en la Unión Europea a partir de la creación del euro como moneda común de los países miembros. La mayoría de los bloques económicos son regionales, conformados por países próximos geográficamente. En otros casos, los países conforman bloques a partir de intereses compartidos en torno a la producción de determinado bien. Este es el caso de la OPEP (Organización de Países Exportadores de Petróleo).

Integración económica: Se definen políticas económicas y leyes en conjunto sumado a todo lo expuesto en Unión económica.

El interés por el desarrollo económico y comercial también lleva a los países a formar otro tipo de uniones para desarrollar políticas comunes, como ocurre con la Organización para la Cooperación y el Desarrollo Económico (OCDE), organismo que nuclea a los 30 países más desarrollados del mundo, o la ALADI (Asociación Latinoamericana de Integración), que fomenta la cooperación y el desarrollo entre algunos países de América latina. Existe la intención de unir varios bloques para conformar asociaciones mayores, que es lo que sucede con el ALCA (Área de Libre Comercio de las Américas, aún no conformado), a partir del cual se tratará de eliminar las barreras aduaneras entre los países del continente americano.

Se entiende por barreras no arancelarias las "leyes, regulaciones, políticas o prácticas de un país que restringen el acceso de productos importados a su mercado". Por ende, incluyen tanto normas legales como procedimientos administrativos no basados en medidas explícitas, sino en directivas informales de instituciones y gobiernos.

Los acuerdos de ordenación de mercado son restricciones voluntarias y unilaterales tomadas por países exportadores tras un proceso de negociación con los gobiernos de los países potencialmente importadores. La forma más común es la restricción al volumen a la exportación, aunque similar a las cuotas de importación, tiene unos efectos menos perniciosos, ya que el coste de la restricción se convierte en una transferencia al país exportador.

La Unión Europea, el NAFTA y la ASEAN intercambian la mayor participación en el comercio mundial. Sin embargo, debido a relevancia del petróleo en el comercio mundial también son importantes los flujos comerciales que se establecen entre la OPEP y los bloques.

Una forma de proteger la producción nacional consiste en lugar de gravar las importaciones con arancel, se establece una subvención a la producción nacional, haciéndola más competitiva frente a la exterior.

Las subvenciones a la exportación que funcionan como un dumping, que en principio perjudica claramente al país exportador y beneficia a sus competidores. La única finalidad que puede tratar esta subvención es lograr la desaparición de las industrias de los restantes países y convertirse en único oferente a nivel mundial.

Un mecanismo de protección no arancelaria constituye el establecimiento de restricciones a las divisas disponibles con las que se realizan el pago de las importaciones. Una variante supone el establecimiento de varios tipos de cambios distintos, para cada producto o mercancía que se quiera importar o exportar. Todas ellas suponen unas trabas al comercio internacional.

Esta interdependencia está originando una intensificación de la división internacional del trabajo.

La división internacional del trabajo es la división del proceso de producción mundial entre países y regiones mediante la especialización en la realización de determinados bienes. El fenómeno es parte de un proceso más general de la economía moderna, la división del trabajo (por sexo, manual-intelectual, tareas), y es una de las modalidades de la división espacial del trabajo.

Lo que diferencia principalmente la división internacional del trabajo moderna del las antiguas características productivas locales que impulsaron el comercio y las ferias en la antigüedad (la seda china, las alfombras persas, el marfil hindú, etc.) es la presencia del diseño consciente de la división espacial.

En la Antigüedad no había ningún centro económico que tomara decisiones técnicas sobre la conveniencia de especializar ciertas regiones en la producción de determinados bienes. Esta situación cambió notablemente a partir de la Conquista de América y la colonización de gran parte del mundo por las potencias Europeas, que le asignaron a las colonias el papel de productor de materias primas, llamadas originalmente frutos del país.

A medida que Europa fue lentamente descolonizando el mundo entre el siglo XIX y mediados del siglo XX, las decisiones económicas sobre el mejor modo de dividir la producción mundial fue pasando a los grandes grupos empresarios y financieros. En la actualidad, son principalmente las empresas multinacionales, responsables del 75% de la producción mundial, las que toman las decisiones fundamentales sobre división internacional del trabajo.

CONCLUSIÓN:
En la actualidad hay una mayor interdependencia de las economías, dado que los mercados internacionales se basan o se dividen en grandes bloques, y a su vez existe una mayor especialización y división internacional del trabajo. Esto quiere decir que los países se fueron acostumbrando a que cada uno provea al otro distintos productos o
materias primas de acuerdo a la solicitud de los demás países o bloques.
Hay mayor existencia de empresas multinacionales las cuales son responsables del mayor porcentaje de la producción mundial.
Deuda Externa

La deuda externa es la suma de las deudas que tiene un país con entidades extranjeras. Se componen de deuda pública (la contraída por el Estado) y deuda privada (la contraída por particulares).

La deuda externa con respecto a otros países se da con frecuencia a través de organismos como el Fondo Monetario Internacional o el Banco Mundial. Cuando un país deudor tiene problemas para pagar su deuda (esto es, para devolverla junto con los acordados intereses) sufre repercusiones en su desarrollo económico e incluso en su autonomía.

El principal argumento para que un país contraiga una deuda es que teóricamente permite conservar los recursos propios y recibir recursos ajenos para explotar, procesar o producir nuevos bienes y servicios. Sin embargo, esto se vuelve un problema cuando dicho dinero no se utiliza en aquello para lo que fue solicitado, cuando se usa de manera ineficiente o cuando las condiciones de devolución se endurecen (principalmente a causa de anteriores incumplimientos del deudor).
El endeudamiento de los países, un nuevo fantasma para el 2010

Si el 2008 fue el año de la crisis bancaria, y el 2009 el de los planes de estímulo contra la recesión, el 2010 llega con alertas sobre el alto endeudamiento de países y empresas.
El mundo está sumergido bajo un manto de deudas soberanas y cuasi soberanas que se inflaron mucho en los últimos tiempos. Algunas de ellas quizás dejen de pagarse. Ese pareció ser el miedo de los mercados que a fin de noviembre se desayunaron con la noticia de que Dubai World, una compañía estatal de Dubai, suspendía sus pagos por seis meses.

En pocos días se le sumó el efecto Grecia. La calificadora Fitch le quitó su nota A– a la deuda de Atenas, que, para apaciguar a los tenedores de bonos, tuvo que salir a asegurar que no está planteado ningún default sobre su deuda de 350.000 millones de dólares y que bajará en 10% su gasto en 2010. Horas después, España fue el eje de un nuevo sobresalto: su calificación de deuda ya descendió del AAA en enero, pero el país fue advertido sobre un cambio de “perspectiva” para sus bonos (una indicación de que la nota podría volver a bajar si no median ciertas correcciones).

A diferencia del casi default  de Dubai que, como Islandia, es un país chico que se embarcó en la burbuja inmobiliaria y perdió, España, como Grecia e Irlanda (todos con tensiones financieras), son economías importantes de la periferia de la eurozona. Los bonistas, que hasta hace un año compraban sin fijarse mucho, se empiezan a poner más exigentes con el panorama fiscal y podrían exigir intereses más altos para seguir financiando sus importantes déficits. 
El cuadro fiscal que vuelve quisquillosos a los bonistas no es una exclusividad de los países PIGS (como alguien bautizó al grupo de Portugal, Irlanda, Grecia y España, miembros periféricos de la eurozona). El 10 de diciembre hubo una venta masiva de bonos ingleses, cuando los inversores se pusieron nerviosos porque el nuevo presupuesto no presentaba mecanismos para achicar del déficit.

Y Estados Unidos, aun cuando su deuda es refugio seguro para inversores de todo el mundo, también tuvo su amonestación, cuando Moody’s dijo este mes que debía tener un plan para su déficit o se arriesgaba a “un deterioro en la capacidad de endeudarse que podría provenir de una caída de la confianza en los mercados financieros”.

Mientras los grandes bancos  proyectan la imagen de haber salido del colapso, ahora son los países los que empiezan a  ser pintados como la mayor amenaza en el horizonte de la economía mundial, según muchos análisis.

Los Estados, algunos con déficits fiscales ya crónicos, vienen aplicando cantidades de dinero a impulsar las economías  golpeadas por la crisis, al mismo tiempo que la recesión baja sus recaudaciones.

“Las autoridades han llevado a los países a territorios inexplorados (de deuda) con los estímulos fiscales, y lo cierto es que varios países pueden estar alcanzando sus límites”, dijo en Londres Pierre Cailleteau, jefe de calificaciones soberanas globales de Moody’s.

“Lo que estamos viendo es un proceso de deterioro en los balances de muchos países, caída en ingresos de impuestos y, por el otro lado, tesorerías puestas a prueba por estar teniendo que recapitalizar bancos o empresas estratégicas”, explica Jorge Suárez Vélez, socio de la firma de asesores financieros SP y ex jefe de banca privada de ING en Nueva York. No ve algún  default en el horizonte, pero sí que “el acuerdo monetario europeo se va a poner a prueba”.

La eurozona está formada por economías muy fuertes como las de Alemania y otras más débiles, pero todas con una única moneda muy fortalecida. “Dado que el tipo de cambio no puede utilizarse como amortiguador entre lo que sucede afuera y lo que pasa adentro, se usan otras variables, como el empleo y bajo nivel de inversión privada”, dijo desde Nueva York Suárez Vélez, entrevistado telefónicamente por iEco. 
Los países centrales de Europa enfrentan un dilema, según Eduardo Levy Yeyati, profesor de la Universidad Di Tella y estratega global de Barclays. “O rescatar a los periféricos dando redescuentos sin límites a través del Banco Central Europeo y fondeando un programa de reformas que se parecería mucho a los del Fondo en Hungría o Letonia. O cortar la ayuda y dejar que un país del euro caiga en cesación de pagos”. Esto último contagiaría al resto de los periféricos y sería “un golpe definitivo a la construcción de la moneda única, por lo que no creo que ocurra”, dice Levy Yeyati.

El tratado de Maastricht excluye un rescate formal de un país en dificultades por los otros 
del grupo.
Grecia es una muestra de los problemas que podrían avecinarse para países atrapados entre la recesión que reclama apuntalar el crecimiento con dinero y el balance en rojo que es penalizado en los mercados de bonos. El actual gobierno subió con promesas de reactivación y ya debió presentar un severo plan de ajuste a los mercados.

¿Lo peor de la crisis pasó?  


El nerviosismo por la deuda soberana que empieza a sustituir al anterior terror por los bancos indica que la percepción de estar en lo más agudo de la crisis quedó atrás a criterio de muchos. Frente al riesgo de la depresión, nadie discutía si los Estados debían endeudarse, pero ahora ya no comienza a haber discrepancias en este punto.
“En el pico de la crisis los países desarrollados decidieron impulsar la economía a costa de inyectar liquidez y gastar a cuenta” dice Levy Yeyati. “Superada la crisis, se viene una fuerte discusión sobre cuánto y qué tan rápido sacarle el respirador a la economía. El efecto Grecia debería anticipar estos tiempos”.

Suárez Vélez juzga que el problema de los déficits no va a volverse central hasta el 2011. “Va a ser muy poco probable que se haga un esfuerzo inmediato para cerrar los déficits, porque la necesidad de este tipo de estímulos aún está presente”. Considera que la presión dominante en el 2010 va a ser deflacionaria, no inflacionaria: “El exceso de capacidad instalada empuja hacia abajo los precios, y también lo hace el desempleo, porque la gente está dispuesta a ganar menos”. Sólo a partir del 2011 es posible que los grandes países empiecen a subir sus tasas, dice.

América Latina 


América Latina se vacunó de estos problemas gracias a crisis similares en los 90, según Levy Yeyati. “Hoy las necesidades en moneda extranjera son bajas; los tipos de cambio, más flexibles y el sistema bancario, más sólido. De hecho, varios de estos países son o están cerca de ser emergentes avanzados, a mitad de camino entre los 90 y economías desarrolladas como Australia. De ahí el contraste entre la rebaja de nota de Grecia y subas en Perú y Brasil. El episodio Grecia aumentará el costo de capital de riesgo pero difícilmente comprometerá el acceso al crédito de las economías más sólidas de la región”.

América Latina está muy atada al precio de las materias primas, subraya en cambio Suárez Vélez.  Commodities con importancia fiscal, como el petróleo para México o el cobre para Chile, definen mucho los balances. “El tema que se vuelve delicado es cómo van a compensar lo recaudado” si esos precios se debilitan. Suárez es menos optimista que otros analistas respecto de la región en el 2010. “Brasil se ha estado beneficiando con commodities que le vienen bien a cierto tipo de inversión privada china”, y esto puede fallar.  
“Crecimiento bajo y recuperación tibia” es lo que ve Suárez Vélez para América Latina en 2010, diferenciándose del consenso. “No me preocupa el repago de la deuda pero sí esa dependencia de las materias primas y que no han desarrollado otras alternativas”.
CONCLUSIÓN:

Debido a los hechos históricos (o actuales), y con respecto a la variación del ambiente comercial, surgen las tendencias en amolde a dichos cambios, tendencias que buscan un equilibrio en pos de las ganancias. Es entonces que volvemos a hablar referente al concepto de sistemas, con sus interacciones con el medio ambiente y la retroalimentación necesaria para su funcionamiento. Podría decirse al mercado = a un gran sistema compuesto por pequeñas partes (subsistemas) y en constante integración a los requisitos (ya sean deudas o progreso económico) del gran supra-sistema (el mercado mundial).

TIPO DE CAMBIO

El tipo o  tasa de cambio entre  dos divisas es la tasa o  relación  de proporción que existe entre  el valor de una y  la otra. Dicha tasa es un indicador que expresa  cuántas unidades de una divisa se necesitan para obtener una unidad de la otra.
                             

Por ejemplo, si la tasa de cambio entre el Euro y el Dólar estadounidense (EUR/USD) fuera de 1.4, ello significa que el Euro equivale a 1.4 Dólares. Del mismo modo, si la tasa se calcula a la inversa (USD/EUR), ello resulta en una tasa de 0.71, lo cual significa que el Dólar equivale a 0.71 Euros.

Variaciones del Tipo de Cambio

Los tipos de cambio, como precios que son (precio de una moneda expresado en términos de otra) suelen variar a través del tiempo. Las causas de las variaciones y sus efectos los veremos mas adelante. Ahora trataré de explicar una cuestión de terminología, que si bien a primera vista no parece tener mucha importancia, su no conocimiento suele generar errores de interpretación. 

Una apreciación de la moneda nacional significa una subida de su precio en términos de la moneda extranjera. Ahora, para obtener la misma cantidad de dólares que obtenía antes, necesito menos pesos, entonces decir que la moneda local se apreció es lo mismo que decir que el tipo de cambio bajó. Una depreciación es una subida del tipo de cambio.

Apreciación moneda local → baja el tipo de cambio.

Depreciación moneda local → sube el tipo de cambio.

Las casas de cambio, lugar donde se realizan las operaciones de compra y venta de divisas, suelen cotizar dos tipos de cambio según se trate de compra o venta, por ejemplo, en junio de 2002 el dólar en el mercado libre en argentina cotizaba a 3.47 comprador, y 3.58 vendedor. Es decir que si usted iba a vender dólares, por cada dólar le pagaban $ 3.47, pero si iba a comprar, cada dólar le costaba $ 3.58. De ésta manera las casas de cambio obtienen una rentabilidad mediante la compra y venta de divisas.

El nacimiento de un sistema de tipos de cambio proviene de la existencia de un comercio internacional entre distintos países que poseen diferentes monedas. Si por ejemplo, una empresa mexicana vende productos a una empresa española, desea cobrar en pesos, por lo que la empresa española deberá comprar pesos mexicanos y utilizarlos para pagar al fabricante mexicano. Las personas y empresas que quieren comprar monedas extranjeras deben acudir al mercado de divisas. En este mercado se determina el precio de cada una de las monedas expresada en la moneda nacional. A este precio se le denomina tipo de cambio.

Determinación del tipo de cambio

La determinación del tipo de cambio se realiza a través del mercado de divisas. El tipo de cambio como precio de una moneda se establece, como en cualquier otro mercado por el encuentro de la oferta y la demanda de divisas. Si se analiza, por ejemplo, una situación hipotética, en la que solo existen dos monedas el euro y el dólar. La demanda de dólares (oferta de euros) nace cuando los consumidores de los  distintos  países  europeos necesitan dólares para comprar mercancías procedentes de Estados Unidos. De la misma forma se necesitan dólares si una empresa europea desea comprar un edificio en Nueva York, cuando un ciudadano alemán viaja como turista a San Francisco o si una empresa sueca compra acciones de una entidad norteamericana, pero todavía puede existir una razón adicional para demandar dólares que es la pura especulación, es decir el pensamiento de que el dólar va a subir de valor respecto al euro provocará que la demanda de dólares suba.

Si se analiza al contrario, la oferta de dólares (demanda de euros), esta se realiza por todas aquellas empresas y ciudadanos que necesitan euros para sus necesidades (básicamente las mismas que hemos analizado antes, compra de bienes y servicios, inversiones y especulación.)

El equilibrio en un mercado competitivo entre la oferta y la demanda marcará el precio del dólar respecto al euro o lo que es lo mismo el precio del euro respecto al dólar. En los mercados de divisas se conoce depreciación como el descenso del precio de una moneda respecto de otra.

Tipo de cambio real (bilateral).

El tipo de cambio real de un país (país local) respecto de otro (país extranjero)es el precio relativo de los bienes del país extranjero expresados en términos de bienes locales.

El tipo de cambio real viene dado por:

e= (E x P*) / P 

siendo: 

e: tipo de cambio real
E: tipo de cambio nominal.
P*: deflactor del PBI del país extranjero.
P: deflactor del PBI local.

Entonces, las variaciones del tipo de cambio real pueden deberse a variaciones en el tipo de cambio nominal como a variaciones en los precios de los bienes extranjeros, o a variaciones el los precios de los bienes locales.

Apreciación real: los bienes argentinos de hacen relativamente mas caros, cae el precio de los bienes norteamericanos expresado en bienes argentinos. Cae el tipo de cambio real.

Depreciación real: los bienes argentinos se hacen relativamente mas baratos, sube el precio de los bienes norteamericanos expresado en bienes argentinos. Sube el tipo de cambio real.

Durante la convertibilidad, si bien el tipo de cambio nominal entre Argentina y Estados Unidos se mantuvo fijo en 1 $ / U$S. En la Argentina los precio subían a un ritmo menor que los precios de los bienes estadounidenses, entonces, el tipo de cambio real sufría una muy leve depreciación.

Obviamente que el valor absoluto del tipo de cambio real carece de importancia, ya que depende del año que se haya elegido como base para los índices de precios, pero no ocurre lo mismo con las variaciones del tipo de cambio real. 

Tipo de cambio real multilateral.

Es una medida ponderada de los tipos de cambio reales bilaterales, en la que las ponderaciones son iguales a las proporciones que representa el comercio de los distintos países.

Sistemas Cambiarios: tipo de cambio fijo y tipo de cambio variable.

La autoridad monetaria, es decir el banco central, se ocupa de realizar la política monetaria de un país; es por esto que uno de sus atributos es la elección de un sistema cambiario, que básicamente puede ser un sistema de tipo de cambio fijo o un sistema de tipo de cambio variable.

Tipo de cambio fijo.

El Banco Central elige un tipo de cambio nominal, respecto a la moneda de un país o economía que generalmente es un país grande, estable, y de baja inflación. Estas características fueron cumplidas por la economía estadounidense, la economía alemana, y la región económica europea, es por esto que muchos países durante la historia ha fijado sus tipos de cambio nominales respecto al dólar, al marco alemán, y mas recientemente al euro.

El Banco Central compra y vende la divisa de referencia al valor fijado por el mismo, de esta manera, el tipo de cambio se mantiene fijo. Cuando el banco central compra divisas, inyecta moneda nacional en la economía, es decir, aumenta la base monetaria, y viceversa. Los variaciones de la base monetaria tienen efectos en el volumen de los medios de pago, el costo y disponibilidad del crédito, las tasas de interés y por consiguiente, en el volumen de inversión, consumo y la actividad económica. Es por esto que la elección de un sistema cambiario en un elemento muy importante para la política económica de un país.

Las ventajas de este sistema es que se crea un ancla nominal (del tipo de cambio). Se restringe la discrecionalidad de la política monetaria. Las expectativas del tipo de cambio quedan fijas, y también las de los precios de los bienes transables y por lo tanto de la inflación interna. Al eliminarse las expectativas inflacionarias las tasas de interés suelen bajar. 

En un sistema de tipo de cambio fijo, la realización de política monetaria vía aumento en los medios de pago, se esteriliza en el tiempo, porque, genera una baja en la tasa de interés, por lo tanto, una salida de capitales hacia el extranjero, los inversores venden moneda nacional para comprar divisas. Al comprar el banco central esta moneda nacional a cambio de reservas internacionales que están en el banco central, no solo que disminuye la base monetaria sino que también el banco central se queda con menos reservas internacionales, lo que puede traer serios problemas por la generación de expectativas de devaluación del tipo de cambio. Esto fue un poco lo que pasó el año 2001 en Argentina, cuando Domingo Cavallo estaba al frente del ministerio de economía. Mediante artilugios contables, se aumentó la cantidad de medios de pagos de la economía, sin aumentar la base monetaria, principalmente vía menores restricciones a las reservas de los bancos. La mayor cantidad de medios de pago en la economía y otros factores, produjeron una salida de capitales y por lo tanto una disminución en la base monetaria y en las reservas internacionales del Banco Central de la República Argentina. Cuando las reservas internacionales de un BC bajan mucho, los inversores dudan de que el BC siga manteniendo el tipo de cambio fijo, es decir esperan que devalúen, por lo tanto tratarán de vender lo antes posible la moneda nacional, acentuando la caída en las reservas del banco central y las expectativas de devaluación. En diciembre de 2001 la argentina abandonó el sistema de tipo de cambio fijo, y el tipo de cambio pasó de 1 en diciembre a 3 en marzo.

También se debe agregar que un sector público deficitario también es causante de una devaluación. Como el banco central no puede emitir dinero para financiar el sector público deficitario, éste puede recurrir a dos formas alternativas de financiamiento:

a) Usar las reservas del BC, lo que crea el mismo problema anterior, es decir, genera expectativas de devaluación y posiblemente obligue al gobierno a devaluar. 

b) Recurrir al crédito interno o internacional. El mayor endeudamiento deteriora la solvencia del sector público. De no revertirse la situación deficitaria (ya sea por mayores ingresos o por una reducción en los gastos), el acceso al financiamiento comenzaría a disminuir aumentando la tentación de utilizar las reservas en poder del Banco Central para financiar el bache presupuestario. Al igual que en el caso previo, el grado de independencia de la Autoridad Monetaria determinará el acceso a las reservas que tenga el gobierno. En cuanto el sector privado comience a registrar que el respaldo de sus pesos comienza a debilitarse se desencadenará una "salida de capitales" (venta de pesos a cambio de dólares) hasta que se agoten las reservas o hasta que el BC deje de vender. El paso siguiente natural es la devaluación.
Tipo de cambio variable

Bajo un esquema de tipo de cambio variable la relación de una moneda respecto de otras monedas estará fijado por la oferta y demanda de divisas en el mercado.

En este caso, por ejemplo un aumento en la demanda de dólares por parte de la economía incrementará el valor de dicha divisa respecto del peso. La forma del ajuste (a la suba del precio del dólar) puede darse de dos formas: o sube la tasa de interés interna o al hacer más baratos en dólares los precios de los bienes argentinos aumentará la venta de éstos últimos en el exterior provocando un ingreso de divisas que estabilizará o disminuirá la presión compradora sobre el tipo de cambio.

Por el contrario, si un país atrae capitales porque está creciendo o porque ofrece oportunidades de inversión atractivas, recibirá muchos dólares apreciando por ende la moneda local. La forma de ajuste se daría también a través del sector externo. La apreciación del peso encarecería el valor de las exportaciones y abarataría el valor de las importaciones. Al disminuir las ventas al exterior disminuiría la oferta de divisas presionando al alza al tipo de cambio.

Las principales economías del mundo, -Estados Unidos, Europa y Japón- han adoptado este esquema de tipo de cambio. Las monedas del resto del mundo se vinculan de "alguna manera" a las tres monedas líderes (dólar, euro y yen).

La autoridad monetaria puede o no intervenir en la fijación del valor de la moneda. Sí no interviene se dice que el esquema es de "flotación limpia". Si por el contrario, a través de operaciones de mercado abierto, fija un "piso" y un "techo" al valor de la moneda se dice que la flotación es sucia. 

Plazos
El tiempo de liquidación de las transacciones realizadas con divisas puede ser:

1. Tipo de Cambio Spot: El tipo de cambio spot se refiere al tipo de cambio corriente, es decir, transacciones realizadas al contado.

2. Tipo de Cambio Futuro (forward): El tipo de cambio futuro indica el precio de la divisa en operaciones realizadas en el presente, pero cuya fecha de liquidación es en el futuro, por ejemplo, dentro de 180 días.

Influencia en el Déficit Fiscal
Tipo de cambio fijo
El análisis del Déficit presupuestario se complica cuando el tipo de cambio es fijo. Bajo un sistema de tipo de cambio fijo, el banco central no determina realmente la oferta monetaria del mismo modo que en una economía cerrada o que cuando se opera bajo un sistema de tipo de cambio flexible. Recuérdese que bajo tipo de cambio fijo la variación de la oferta monetaria es endógena, y que responde a las compras y ventas de moneda extranjera que realiza el banco central para cumplir con su compromiso de mantener fijo el tipo de cambio.
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